
Affärsarenan för 
det klimatsmarta 
lantbruket
Fackmässan för alla delar av 
det svenska lantbruket.

Följ oss @elmialantbruk
elmia.se/lantbruk

KÖP 
BILJETTelmia.se/lantbruk

 KLIMATET 
I FOKUS

Posttidning B
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��������������” Riskerna i odlingen är hög. Men kära vänner - där det �nns risker �nns 
det även möjligheter. Möjligheterna känns för mig som starkast när jag 
ser den nyuppkomna vårsäden spira i motljus. I den stunden tycks inga 
problem vara för stora. Låt 2022 bli möjligheternas år för lantbruket!”
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A�ärsnytta för oss som jobbar med jord och skog
������� �������������������������������
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En bra dag. En Trejondag.

Mångsidiga kompaktlastare
Trejon Flexitrac erbjuder ett brett utbud av kompakt lastare som är rikligt 
 standardutrustade, håller hög kvalitet med  kända komponenter, har en genomtänkt 
 konstruktion och snygg design.

Vi möter de senaste miljökraven
Trejon Flexitrac är utrustade med dieselmotorer från Kubota med miljöklass Euro�5. 
För att möta kraven är motorer över 26 hk utrustade med partikel�lter. Kubota är 
sedan länge marknadsledande på mindre motorer med denna tekniska lösning och 
har ett väl fungerande system med autoregeneration.

Finns även 100 % eldrivna modeller i iON-serien.  
Läs mer om alla modeller på trejon.se

REDSKAP PÅ KÖPET FÖR ETT VÄRDE AV

18 000:-
L Ä S  M E R  P Å  T R E J O N . S E

V Ä R D E C H E C K

Värdechecken gäller för Flexitrac redskap till ett värde av 18 000 kr + moms vid beställning av  
en Trejon Flexitrac kompaktlastare senast 1/7 2022. Kan ej kombineras med andra erbjudanden.
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Se upp för problemen  
i livsmedelsbranschen
��������������������������������� � står sanno-
likt inför riktigt goda tider. Dock är svängningarna 
på marknaderna nu så snabba att många företag och 
ekonomiska föreningar kan kastas in i akuta ekono-
miska problem, när kostnader och intäkter inte följs 
åt. Låt inte förbättrad lönsamhet på gårdsnivå för-
blinda dig. 

������������
������� � spannmåls- och oljeväxtpri-
serna mer än fördubblats, mjölkpriset stiger snabbt, 
oljepriset är upp 70 procent, elpriset är �erdubblat och 
nu har räntorna påbörjat sin vandring rakt upp. 

���� ���� ����� ���� ��  redan ser de jobbiga konse-
kvenserna av Rysslands krig mot Ukraina får beteck-
nas som optimist. När tyska in�ationssi�ran för 
maj nyss presenterades så visade den på en in�a-
tionstakt om 8,7 procent. Det är helt extremt. Men 
om Centraleuropa i vinter inte får gas från Ryssland, 
EU verkligen genomför de oljesanktioner som pla-
neras från årsski�et och Ukrainas jordbruk fortsatt 
begränsas av kriget, så kan det bli värre. 

���� ����������
����	��� � är man vanligtvis väl-
digt liten gentemot sin kund. För vissa produkter, främst 
mjölk och kyckling, är avsättningsalter  nativen få. 

�
����������� �����������
����	 � brukar inte 
berika delägarna. För närvarande är det värre än 
vanligt. Till exempel kostar just nu hela HKScan inte 

mer än 4�000 hektar prima skånsk åkermark, exklu-
sive övertagande av bolagets skulder. Börskursen har 
halverats på ett år. 

För Scandi Standard  (Kronfågel med mera) får du 
hosta upp drygt 10�000 hektar prima skånsk åker-
mark. Börskursen är ner 30 procent på ett år.

Dalsspira Mejeris aktiekurs  har sjunkit 60 procent 
på ett år och nu motsvarar börsvärdet bara en liten 
mjölkgård.

��������������
���������� �, men behöver inte alls 
korrelera med dålig betalningsförmåga. Men det kan 
tjäna väl som indikator för de stora utmaningar livs-
medelsindustrin upplever. Ett noterat företag kan ha 
lättare att få in nytt kapital än ett onoterat, men med 
usla si�ror är det sällan lätt.

�
�	�� ����������
����	���� ��� � bara två kun-
der, staten via EU-ersättningar och en kommer-
siell kund, till exempel ett mejeri eller slakteri. 
Sårbarheten är stor. 

Vi har �era fall i modern tid då leverantörerna räd-
dats av att något annat företag/organisation på ett 
kontrollerat sätt tagit över till exempel en mejeri-
förening som nått vägs ände. Det är inte säkert att vi 
alltid kan landa så mjukt. 

����������������
����� �totala a�ärsrisk, även när 
din lönsamhet förbättras med stigande priser. Din 
kund kanske inte har det lika bra förspänt. 
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Kontakta någon av våra återförsäljare för mer information:
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������������ ���
����	��
Erbjudanden gäller 29-30/6 2022, priser exkl moms. Maskiner på bild kan vara extrautrustade. Reservation för felskrivning/feltryck. 

�������
Äntligen dags för

�������������������������

Spännande monter med maskiner som  

�H�I�I�H�N�W�L�Y�L�V�H�U�D�U���G�L�–���O�D�Q�W�E�U�X�N�����0�L�ž�D���L�Q�W�H���×�U�H�W�V��
 

�Q�\�K�H�W�H�U���E�O���D�����+�D�\�E�X�V�W�H�U�����Q�U�����������R�F�K���Y�×�U�D
 

�P�Ö�ž�H�U�E�M�X�G�D�Q�G�H�Q�������J�Ö�•�H�U���H�Q�G�D�V�W���X�Q�G�H�U���P�Ö�ž�D�Q����

Monter F16 
Missa inte vår 
DEMO på stora  

demoytan!

�+�R�V���R�ž���N�D�Q���G�X���V�O�Ö�F�N�D���W�é�U�V�W�H�Q�� 

�	���I�×���Q�×�J�R�W���O�Ö�–���R�F�K���J�R�–���D�–���W�X�J�J�D���S�×����

������������������
� �
19. Avant 860 
 Största Avanten lyfter 1,9 ton
20. Avant 760 
 Favorit inom entreprenad, lyfter 1,5 ton
21. Avant 528 
 Den mest sålda Avanten, lyfter 950 kg
22. Avant 225 
 Minsta serien med mer hydraulkapacitet än 
 500-serien. Det lilla odjuret helt enkelt.  
23. Avant redskap 
 Flera redskap som optimerar arbetet på gården

��

	��
	������ �
24. ELHO stenplockare 
 Modell 550 SF
25. Homburg täckdikesspolare 
 Modell Delta - väcker liv i vattensjuka åkrar

����
26. ELHO V-TWIN 600 
 Frontmonterad strängläggare 6 meter
27. ELHO V-TWIN 950 
 Bogserad strängläggare 9,5 meter
28. ELHO TR300 
 Strängluftare - bredast på marknaden. DEMO
29. ELHO NM 3200SF
 Buren slåtterkross, bredd 3,2 meter
30. ELHO NM 10050SF
 Slåtterkross butter�y, bredd 10,5 meter. DEMO
31. ELHO NM 3700 front
 Frontmonterad slåtterkross, bredd 3,7 meter. DEMO

���
�������


32. ELHO Tornado 470 
 Kättingröjare, räckvidd 4,7 meter
33. SAMI CM 1700 
 Kättingröjare, räckvidd 4,5 meter

�����

�•
���•�•
���� �
16. Sulky X50+ 
 Precisionsspridare 4 ton
17. Sulky XT130 
 Bogserad spridare12 ton
18. Jeantil EVR gödselspridare 
 Modell 16-12, lastar 16m³, 12 ton. 
 Står bakom montern.

�����

•�
�
 �
1. Lucas Autospire 
 Självgående mixer
2.  Lucas Distor PIC 
 Rotorhalmrivare
3.  Lucas Castor+ R20 
 För utfodring & strö
 
 

4.  Schuitemaker Rapide 6600S 
 Snittvagn från Holland. DEMO
5.  Peecon Topliner Future 
 Optimerad mixervagn
6.  Lucas UBI PIC 
 Effektiv balupprullare

7.  Mammut Silo Kompakt 
 Ensilagepackare
8.  Mammut Silo Fox 
 Ensilagefördelare
9.  Mammut SC 240H 
 Blockuttagare av absoluta toppkvalité
10. HAYBUSTER  
 Balkvarn 
11. Lucas Raptor 
 Balrivare för teleskoplastare. DEMO

�����

••••���� ­��­�

••••���� ­��­�

MÄSSPRIS 219.900:- 
SPARA 40.900:-

MÄSSPRIS 87.800:- 
SPARA 10.000:-

�
�����
�
12. Jyfa djurvagn 
 7 meter, hydraulisk höj-/sänkbar
13. Palmse Trailer - balvagn 
 B3925-19t - 19 tons balvagn 
14. Palmse Trailer - SUPERVOLYM 
 Modell 1922 - 19 ton, 22 m³
15. Palmse Trailer - SUPERDUMPER 
 D1900 - 19 tons dumpervagn

11
11
11
11T/U

-B
/C

/D
-l�n

Axima DTS AB • Örebro 019-30 86 80 • Flen 0157-59 90 00 • Karlstad 076-141 49 05

Traktor Nord AB • Uppsala 018-18 30 80 • Nykvarn 08-506 657 00 • Västerås 021-15 16 00 • Storvik 026-420 17 17 • Vingåker 0151-75 07 00
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DK Exsteel
Toppskörd   .   Hög oljehalt   .   Senare mognad
Rek. för södra och mellersta Sverige.

Högst avkastning i 5-årsmedel 2017-2021!

www.scandinavianseed.se           Välkommen till vår monter på sommarens mässor!

“Livsmedelsförsörjningen 
ska alltid fungera”
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 – Våra myndigheter ser fort-
farande ingen brist på livs-
medel eller tillgång till mat 
i Sverige. Men de ökande 
priserna på energi och 
insatsvaror märks genom 
prisökningar genom hela 
kedjan, och vi ser ökade 
livsmedelspriser i a�ären, 
inledde landsbygdsminister 
Anna-Caren Sätherberg, och 
sa att man även sett utma-
ningar vad gäller logistik och 
tillgång till vissa råvaror.

Jordbruksverkets general-
direktör Christina Nordin 
gav också en lägesbild kring 
landets primärproduktion:

– Vi ser en viss nedgång 
i spannmålsodlingen, vi 
ser en ökning för oljeväxter 
och proteingrödor.  I kött-
produktionen såg vi en ten-
dens i början på året att man 
 sätter in lite färre djur,  vilket 
kan vara ett tecken på att vi 
kan få lite mindre mjölk- 
och köttproduktion.

Hon sa även att det är ett 
fortsatt tu� läge för primär-
produktionen i Sverige, men 
att det trots allt ser okej ut 
vad gäller produktionen för 
odlingsåret 2022.

– Förutsatt att det inte blir 
någon torka. Dock är det 
inte det samma som att det 
inte är tu� ekonomiskt för 
lantbrukare, för där är det 
väldigt tu�. Man kan säga 
att helheten går åt rätt håll, 
och där vill jag ge en eloge 
till livsmedelskedjan. Att 
man verkligen samarbetar 
och försöker lösa det här.

�����������������

Omvärldssituationen har lett 
till att produktpriserna på 
livsmedel i a�ären ökar, vil-
ket är positivt för lantbruket.

– Men vi ser inte att de 

högre priserna kompen-
serar för de ökande kost-
naderna, där behövs de 
aviserade krisstöden, sa 
Christina Nordin.

Däremot blir det tu�are 
för konsumenterna.

– En sak att vara extra 
uppmärksam på är hur 
situa tionen med de ökade 
matpriserna påverkar hus-
hållen med små  marginaler 
att köpa bra och hälsosam 
mat, sa Livs medels verkets 
Annica Sohlström.

������������������

Man ly�e även frågan om 
tillgången på handelsgödsel.

– Bedömningen är att den 
gödsel som behövs för årets 
odlingssäsong �nns på plats 
i Sverige, antingen hos lant-
brukaren eller hos annan 
svensk aktör. Signalerna 
visar också att priserna 
kommer att falla något ytter-
ligare, sa landsbygdsminis-
tern.

– Vi bedömer att till-
gången är tillfredsställande 
för närvarande, men fortsatt 
osäker inför hösten 2022 
och 2023 års odlingssä-

song. Här får vi se om han-
deln kan hitta nya vägar och 
hur priserna utvecklas, sa 
Christina Nordin.

Ytterligare en fråga som 
landsbygdsministern tog 
upp är frågan om grund-
vattensituationen.

– Livsmedelsverkets 
senaste samanställning visar 
att grund-, yt- och mark-
vattennivåerna fortsatt varie-
rar. Och i delar av landet är 
nivåerna under eller mycket 
under normala nivåer, berät-
tade Anna-Caren Sätherberg 
och uppmanade alla att spara 
på vattnet.

Ministern pekade även 
det arbete som sker på 
EU-nivå e�er Rysslands 
invasion av Ukraina.

– EU-kommissionen och 
medlemsländerna arbetar för 
att bistå med insatsvaror och 
livsmedel, och för att möjlig-
göra transport av spannmål 
landvägen i stället för via de 
stängda hamnarna i Svarta 
havet. Det är viktigt för att 
underlätta för den globala 
livsmedelsförsörjningen och 
frigöra lagringsutrymme 
inför höstens skörd i Ukraina.
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På grund av den säkerhets-
politiska utvecklingen i 
Sveriges närområde �nns det 
enligt regeringen anledning 
att snabba på återuppbygg-
naden av det civila försvaret. 
Regeringen har tidigare avi-
serat att 4,7 miljarder kronor 
ska gå till arbetet, och i vår-
ändringsbudgeten tillfördes 
ytterligare 800 miljoner kro-

nor för att stärka det civila 
försvaret på lokal, regional 
och nationell nivå.
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Den nya myndighetsrefor-
men innebär att 60 svenska 
myndigheter, bland annat 
Folkhälsomyndigheten, 
Lä ke  medelsverket och Skatte-
verket, blir så kallade bered-
skapsmyndigheter som 
kommer ha särskild betydelse 
för samhällets krisberedskap 
och totalförsvar. De ska bland 
annat ha god förmåga att mot-
stå hot och risker, förebygga 
sårbarheter, hantera fredstida 
krissituationer och genom-
föra sina uppgi�er vid höjd 
beredskap. Myndigheten för 

samhällsskydd och beredskap 
(MSB) och Försvarsmakten 
ska stötta aktörerna i det nya 
systemet.

Det inrättas också tio 
beredskapssektorer, där-
ibland en för ekonomisk 
säkerhet, en för ordning och 
säkerhet samt en för livsmed-
elsförsörjning och dricks-
vatten. För det sistnämnda 
är det Livsmedelsverket 
som kommer vara ansvarig 
beredskapsmyndighet.

Landets 26 länsstyrelser 
kommer även delas in i sex 
civilområden, med målet 
att stärka och kra�samla 
totalförsvaret. I varje civil-
område ingår mellan två 
och sju länsstyrelser, och 
det är Norrbotten, Örebro, 
Stockholm, Östergötland, 
Västra Götaland och Skåne 
län som blir civilområdes-
ansvariga.

– Vi gör nu en histo-

risk satsning för att stärka 
Sveriges civila försvar och 
krisberedskap. De utpekade 
myndigheterna ska vidta en 
rad åtgärder för att stärka 
Sveriges motståndskra� i 
såväl fredstida krissituatio-
ner som för höjd beredskap 
och krig. Det handlar bland 
annat om att samverka med 
Försvarsmakten när det gäl-
ler behovet av stöd till det 
militära försvaret, genom-
föra risk- och sårbarhets-
bedömningar samt öva och 
utbilda personal, säger jus-
titie- och inrikesminister 
Morgan Johansson.
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Kedjeröjare för grovröjning. 
125 eller 150 cm.

Hydraulisk Hydraulisk 
sidoförskjutning 

150 cm150 cm

Hydraulisk vink ling av Hydraulisk vinkling av 
klipphuvudet

455 cm455 cm

FKR 150FKR 150
Kedjeröjare Kedjeröjare 
med hydraulisk med hydraulisk 
sidoförskjutning på 1,2 msidoförskjutning på 1,2 m
Ord.pris Ord.pris 85 900:-85 900:-

KampanjKampanj

75 900:-75 900:-

FKR 1501FKR 1501
Ord.pris Ord.pris 117 000:-117 000:-

KampanjKampanj

104 900:-104 900:-

SR620 SR620 
Rotorklippare med fem Rotorklippare med fem 
rotorer, 8 breda hjul på rotorer, 8 breda hjul på 
boggi, 6 knivar/rotor.boggi, 6 knivar/rotor.

Ord.pris Ord.pris 429 900:-429 900:-

Kampanj!Kampanj!

369 000:-:-

SR420SR420
Tredelad hydraul buren Tredelad hydraul buren 
rotorklippare, fyra hjul, rotorklippare, fyra hjul, 
6 knivar.6 knivar.

RV 320RV 320
Monteras fram eller Monteras fram eller 
bak, rotorn roterar bak, rotorn roterar 
alltid åt rätt hållalltid åt rätt håll
Ord.pris Ord.pris 98 000:-98 000:-

KampanjKampanj

89 900:-

ReadyReady
Arbetsbredd upp till 9,2 mArbetsbredd upp till 9,2 m

KPKP
För de stora volymerna. För de stora volymerna. 
Välj till kraftiga Välj till kraftiga 
stödhjul.stödhjul.
Passar för Passar för 
halmhackning.halmhackning.

KNKN
För de stora ytorna. För de stora ytorna. 
Som standard utrustad Som standard utrustad 
med hydraulisk med hydraulisk 
sidoförkjutning på sidoförkjutning på 
48�cm.48�cm.

FP/FZPFP/FZP
Kraftigaste Kraftigaste 
släntklipparna fullt släntklipparna fullt 
utrustade från början.utrustade från början.
Växellåda monterad Växellåda monterad 
på eller vid sidan av på eller vid sidan av 
maskinen.maskinen.
Arbetsbredd 200 till Arbetsbredd 200 till 
260 cm260 cm

FZL 250FZL 250
Ord.pris Ord.pris 103 000:- 103 000:- 

KampanjKampanj

89 900:-89 900:-
FL 190FL 190
Ord.pris Ord.pris 72 000:- 72 000:- 

KampanjKampanj

62 900:-62 900:-

FL/FZLFL/FZL
Kraftig stödrulle, medar, Kraftig stödrulle, medar, 
påkörningsskydd och påkörningsskydd och 
accumulator på storlekarna accumulator på storlekarna 
över 190 cm.över 190 cm.
Växellåda monterad på eller Växellåda monterad på eller 
vid sidan av maskinen.vid sidan av maskinen.
Arbetsbredd 160 till 250 cmArbetsbredd 160 till 250 cm

KN320HKN320H
Hydraulisk sidoförskjutningHydraulisk sidoförskjutning
HammarslagorHammarslagor
Ord.pris Ord.pris 79 000:-79 000:-

KampanjKampanj

69 900:-69 900:-

KL 190 SWKL 190 SW
Tätt med slagor Tätt med slagor 
ger ett snyggt ger ett snyggt 
klippresultat och klippresultat och 
e� ektivt arbete mot e� ektivt arbete mot 
buskar.buskar.
Ord.pris Ord.pris 39 100:-39 100:-

KampanjKampanj

34 900:-34 900:-

KL250SWHKL250SWH
inkl. hydraulisk inkl. hydraulisk 
sidoförskjutningsidoförskjutning
Ord.pris Ord.pris 52 700:-52 700:-

KampanjKampanj

46 900:-46 900:-
KL270SWHKL270SWH
inkl. hydraulisk inkl. hydraulisk 
sidoförskjutningsidoförskjutning
Ord.pris Ord.pris 56 000:-56 000:-

KampanjKampanj

49 900:-49 900:-

Golden Golden 
Shark Shark 
600ZP600ZP
Armklippare som kan Armklippare som kan 
svänga fram armen svänga fram armen 
2�meter, paralelförd arm 2�meter, paralelförd arm 
för enkel manövrering.  för enkel manövrering.  
Utrustad med el-Utrustad med el-
styrning och oljekylare styrning och oljekylare 
Ord.pris Ord.pris 294 000:-294 000:-

KampanjKampanj

259 900:-259 900:-

Priserna är exkl. moms

Filarevägen 8
703 75 Örebro
Telefon 019-603 60 60

www.narlant.se
info@narlant.se

Rotorklippar eRotorklippare

145-260 cm145-260 cm

160-320 cm160-320 cm

130-270 cm130-270 cm

225-320 cm225-320 cm

No:1 Sveriges mest No:1 Sveriges mest 
köpta slagk lippar eköpta slagklippare

monter

G93

12
12
12
12B

/C
/D

-l�n

Axima DTS AB  Flen 0157-59 90 00, Örebro 019-30 86 80, Karlstad 076-141 49 05

Falks Lantbruksmaskiner AB  Köping 0221-182 75

Green Deer AB  Stigtomta 0155-20 52 00, Uppsala 018-16 17 70

Hjälstaby Auto-Mek. Verkstad AB  Örsundsbro 0171-47 55 60

Runhällens Maskin AB  Sala 0224-912 70

Saids Maskin AB  Rimbo 0175-722 60,-70
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När Jordbruksaktuellt är 
på plats tidigt på morgo-
nen den 10 maj ska dagens 
första plockning börja. 
Morgonen inleds med ett 
möte där dagens arbets-
uppgi�er gås igenom med 
personalen. Vid vårt besök 
är det premiär för skörd i 
odlingstunnlarna. Även om 
dagens skörd inte beräknas 
bli så stor, är det snart full 
fart i alla 200 tunnlarna som 
�nns på drygt 20 hektar. 

Grunden i företaget är 
bärodlingen, men en stor 
del är också besöksnäring 
i form av gårdsbutik och 
restaurang med populär 
bärbuffé. 

– Det har blivit vikti-
gare och viktigare. Vi ville 
ha två ben att stå på när jag 
och min sambo Maria tog 
över 2014. Då var besöks-
näringen tio procent av 
omsättningen och nu är 
den 40–45 procent, berät-
tar Rickard, som är den som 
har fokus på bärodlingen 
medan Maria har koll på 
besöksnäringen. 

När de tog över 2014 
fanns det förutom cirka 15 
hektar bärodling ett tradi-
tionellt lantbruk på gården.

– Jag är o�cer från bör-
jan och Maria är frisör så vi 
har ingen odlarbakgrund. 
Så det var min svärfar som 
skötte det traditionella lant-
bruket. Men sedan 2017 har 
vi arrenderat ut det. Så nu 
tar vi tillbaka mark när vi 
utökar bärodlingen, säger 
Rickard och fortsätter:

– Sedan har vi utveck-
lat i den takt vi tyckt. I 
odlingen har det gått mer 
och mer mot både den tidiga 
och sena produktionen. Vi 
har ingen jordodling, utan 

allt odlas i kokossubstrat, i 
odlingstunnlar.

��������������������
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– Framför allt är det tidig-
heten. Men kvalitén blir 
också helt annorlunda. Du 
slipper väderpåverkan av 
regn och annat. 

Rickard nämner också 
mindre behov av ogräsbe-
kämpning och få sjukdomar 
som stora fördelar. Varje år 
planteras nämligen nya plan-
tor för att undvika just sjuk-
domar. Kvantitet är en annan 
fördel. Skörden per hektar 
blir betydligt större i syste-
men med odlingstunnlarna.

�������������

Gårdens totala areal är på 
100 hektar. Utöver dagens 
24 hektar bärodling �nns 
det 35 hektar odlingsbar 
mark till, som skulle kunna 
användas för utökning. Men 
Rickard är nöjd med arealen 
de har just nu. 

– I år hoppas jag vi kom-
mer upp i 1,2 miljoner askar 

med jordgubbar. Men jag 
har byggt kylkapacitet, pack-
eri, bevattning och personal-
kapacitet för att ta fram tre 
miljoner askar. När jag har 
kommit dit, då måste vi börja 
bygga ut infrastrukturen 
igen, säger han och fortsätter:

– Det är mina kunder som 
styr. Jag packar nästan all-
ting till Ica centralt. Men 
vi har också vårt eget varu-
märke som vi använder i 
vår egen gårdsbutik, och i 
25 butiker som ligger i när-
området som vi levererar till 
dagligen under säsongen.

����������������

På gården �nns ett special-
byggt kylningssystem 
där man kyler bären e�er 
plockningen, innan de går 
in i packeriet. 

– Vi snabbkyler pallarna 
på 20–25 minuter ner till 
fyra grader. Det gör att vi 
förlänger hållbarheten med 
2–3 dagar, säger Rickard. 

Kedjan från skörd till fär-
digpackad produkt är noga 
uttänkt för att vara så e�ek-

tiv som möjligt. Mycket är 
automatiserat och man har 
även gått från att sätta på 
plastlock manuellt till att ha 
en särskild maskin som för-
sluter askarna med plast�lm. 

Vid skörd plockas både 
klass 1 och klass 2 bär. 

– Mina plockare får betalt 
även för klass 2, vilket man 
normalt kanske inte får. 
Men då riskerar man ju att 
de dåliga bären blir kvar på 
plantan eller hamnar i kun-
dens ask. Istället plockar vi 
dem i en speciell ask och så 
processar vi dem i vår föräd-
ling till sylt och annat som 
säljs i gårdsbutiken.

���������
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Under högsäsong  jobbar 
mellan 140–150  personer 
med bärodlingen. De �esta 
kommer från Ukraina, 
Rumänien, Polen och 
Litauen. Situationen i 
Ukraina märks av. Vissa som 
skulle kommit från Ukraina 
har inte kunnat åka på grund 
av kriget.

Men en av dem som 

kom innan kriget  började 
är Iaroslav Gromyk. Han 
har jobbat på gården i fyra 
säsonger och gillar det. 
Jaroslav är ansvarig för 
bevattningen i odlingen. Det 
�nns även en särskild plock-
ansvarig, en gårdsansvarig, 
en tunnelansvarig, en pack-
ansvarig och en som ansva-
rar för försäljningen till de 
lokala butikerna. Rickard 
har huvudansvaret över 
odlingen och att jobba stra-
tegiskt framåt, samt huvud-
ansvar för försäljningen. 

Vid bärskörden är det runt 
100 som plockar och 40–50 
personer som jobbar med 
olika typer av kvalitetskon-
troller, packning och logistik. 
Att rätt bär blir  plockade 
är av största vikt, så därför 
läggs mycket resurser på 
just kontrollbiten.  
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– Det är jättesvårt att säga. 
För mig är det allra vikti-
gaste att vi säljer smak! För 
säljer jag en produkt som är 
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jätte�n och den heter jord-
gubbe men smakar bara vat-
ten, då köper man den en 
gång, kanske inte �er. Det 
är jordgubbsmak vi vill åt, 
säger Rickard och fortsätter:

– Det kan man uppnå 
genom att välja en bra 
sort. Det tycker jag vi gör 
genom Malling Centenary, 
den är enligt mig väldigt, 
väldigt god! 

Det viktiga är att plocka 
bären vid rätt tid. Är de för 
ljusa har de längre hållbar-
het men mindre smak. 

– Ju rödare en jordgubbe 
är ju godare är den. Men då 
kommer man till problemet 
att ju rödare den är desto 
sämre hållbarhet är det 
också. Men jag tillåter inga 
bär med ljust/vitt på toppen 
eller nacken. Då är där ingen 
smak, säger Rickard.
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– Maria är uppvuxen på 
gården och hennes föräld-
rar kom till en punkt när 
de kände att det var dags att 

lämna över. Maria är el�e 
generationen på gården och 
någon skulle ta över och så 
blev det vi. 

��������������������

– Det är jätteroligt! Den ena 
dagen är inte den andra lik. 
Att se till att hålla något vid liv, 
få det att producera och kunna 
ge så många människor lön 
och arbete är utmanande och 
tillfredställande. Och sedan 
producera en produkt som är 
väldigt uppskattad. Det är väl-
digt skoj!
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– Innan har det varit väder 
och vind. Men nu i år tror 
jag att det kommer att 
handla om att få tillbaka det 
man lagt in i och med att 
insatsvarorna diesel, göd-
sel och emballage ökat i pris. 
Och att konsumenterna vill 
betala för det. Sedan är det 
alltid en fråga om personal. 
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– Till 2020 hade vi några 

mål som vi uppnådde; då 
skulle vi ha 20 hektar tunn-
lar där vi kunde plocka 
under 20 veckor och börja 
säsongen den 20 april och 
hålla på till den 20 okto-
ber. Och så skulle det vara 
20 pallar om dagen under 
en viss tid. Men annars är 
det väl de här tre miljoner 
askarna som är målet. Men i 
vilken takt är oklart. Om jag 
får för mycket bär kommer 
jag sänka mitt eget snittpris 
också. Så det handlar om att 
göra det i rätt takt. 
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– Att se möjligheter och för-
verkliga dem. När jag ser att 
det �nns en utvecklingsmöj-
lighet då hoppar jag gärna på! 

­�•����������������������������€‚‚�����������������ƒ��������
������������������„‚‚�����������������������������������������
����
������
�����������������������•��
����•�������•���������
������������������������ � �����������������������

•�������…���
�����
��	����†�������������������������
�������
��‡������������������
��������‡������������
���������������������„‚�
��������	����†������•�����
��
���������•���������������������������������
�	���������� �
��
������������	����
������������������	����•��
�����

�����������������������

•����������������������������������	����������
ˆ�����
��
��������������
��‰���������
­�Š
��
��������������������	���������������������‹Œ�������
Š�������	��������������������	������•�����������������Œ­Ž�
�������������
�������������	����•��
����•�������������

�����������������������

 ��������‘���������������
��������	����†�����������
Œ€�	���������������������
���������•��������
�������
���
�����†���������������
�������������
�����������
��������������������
������’
���������
­�•�������������
������
�����
�������†��������
“
���������������������
����������������������
���������ƒ����������������
����������������
������
����������•��
���������

�����������������
���

­����
�����������������‘���������”‚�
�����������
������������� � ������������•��������
�������������	���������������
��������������������������•��
��� �•�������� � �����������������
���

����������	�����������������������•�������������������������  �������������	����������������
�����
���������������	�•���������������������� ����������
���� 
���������������
�����������

��������������������������������������	��������������������� �������������

���������
�
���		•������	���������������������������–‚�‚‚‚�
���������— � �����������������
���

� „…†‡ˆ‰Š…�‹…ŒˆŽ‘†’

�
	����
��
��•

7Nr� 11 �  9 �un� 2022



8 Nr� 11 �  9 �un� 2022

����� �����������������

��������������������������
��
��������
����
	����

�����������������������
�������
�������

������
�	��������������������
������������
���
����
�����������������������
����������•••����������
����������������•���
������•�������������
���������
���������
���
���������
����������
�������•	��������� 
��������

– Sen några månader till-
baka har vi kastats in i oro-
liga tider, med krig i Europa. 
Mörka månader för demo-
krati och staters suveräni-
tet. Men det har också kastat 
ljus på självförsörjningsgra-
den och lantbrukets pro-
duktionsvillkor, inledde 
Dag-Henrik Larsson, ordfö-
rande för SpmO i området, 
och fortsatte: 

– Riskerna i odlingen 
är höga. Men kära vän-
ner – där det �nns risker 
�nns det även möjligheter. 
Möjligheterna känns för 
mig som starkast när jag ser 
den nyuppkomna vårsäden 
spira i motljus. I den stunden 
tycks inga problem vara för 
stora. Låt 2022 bli möjlighe-
ternas år för lantbruket! 
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Stämman �öt på och bland 
de ordinarie ledamöterna 
skedde inga förändringar, 
men två suppleanter valde att 

tacka för sig och två nya val-
des in. Ordförande för riks-
styrelsen, Johan Karlzén, �ck 
förnyat förtroende. 

– Det är en ynnest att få 
lov att vara ordförande. Är 
man intresserad av växt- 
och spannmålsodling så 
är det här en förening som 
man är väldigt stolt över att 
få lov att leda, sa han. 

Johan berättade om verk-
samheten under 2021, där 
stora delar handlat om 
arbete kring utformningen 
av nästa CAP och frågan om 
förlängt godkännande av 
glyfosat. Några av de stora 
frågorna framöver är bland 
annat priset på både spann-
mål och insatsvaror. 

– Annars är det väl ”busi-
ness as usual”, vi kommer 
fortsätta kämpa för bra för-
utsättningar för den svenska 
spannmålsodlingen. 

�������������������

En fråga föreningen också 
jobbar med är att de vill att 
handeln inför något som 
de kallar för ”Europavete” 
i Sverige. 

– Målet är att närma oss 
andra länders speci�katio-
ner på till exempel höstvete. 
I Tyskland har de a-, b-, och 
e-vete, som enligt norm ska 
ha ett visst falltal, protein-
halt, vattenhalt och rymd-
vikt. Införs den normen här, 

så får handeln en produkt som 
är säljbar överallt och man 
kunde köpa den produkten 
och använda den här i Sverige. 

Att vi i Sverige har andra 
normer skapar problem 
menar Johan:

– Det svenska vetet kan-
ske har 11,5 procents protein 
och det är ingen som vill 
ha det utomlands. Det gör 
också att man inte kan säga 
om vårt pris ligger rätt jäm-
fört med de andras, för vi 
pratar om äpplen och päron. 

������

Av sorlet i lokalerna märk-
tes att man saknat att ses och 
ute föll regnet, vilket mins-
kade stressen i vårbruket för 
dagen. Den positiva stäm-
ningen re�ekterade även 
läget i branschen, för trots 
skenande priser på insatsva-
ror är spannmålspriset högt 
och Johan tror det blir ett bra 
år för spannmålsodlarna. 

– Höstgrödorna är sådda 
och många kostnader är 
nerlagda med de gamla pri-
serna, och priset på våra pro-
dukter är jättehögt. Så 2022 
blir nog ett bra år, om väder 
och vind är med oss. Men 
sen är det 2023, som känns 
som ett väldigt osäkert kort. 
Vi vet inte vilka insatsva-
ror som kommer �nnas till-
gängliga och hur mycket de 
kommer att kosta. 

�������������������������
������������
– Det kommer ut lite nu, till 
ett pris som kanske är rätt 
bra i förhållande till vad det 
var för tre månader sen. Men 
det är extremt högt om man 
tittar ett år tillbaka. Så man 
vet inte om det är rätt pris 
eller inte och om man vågar 
köpa. Sannolikheten att 
spannmålspriset ökar �nns 
ju, men det är ju lika stor 
sannolikhet att det går ner. 

Han påpekade även att 
läget påverkas av hur skörden 
går i andra länder. Johan tror 
inte heller att spannmålspri-
serna kan öka så mycket till. 

– Då slutar folk produ-
cera kött och mjölk, och 
konsumenterna kommer 
inte handla.

���������
������������
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– Det ser bra ut på fäl-
ten. Rapsen här uppe i 
Mälardalen har fått mycket 
stryk, och mycket har för-
svunnit. Men nere i Skåne 
är det hyggligt. Nu har det 
även regnat en del. Så om 
vädret vill så kan vi nog få 
en bra skörd. 

Johan tror att det är 
många som tänkt spara in på 
insatsmedlen i år, men som 
nu kanske börjat tänka om. 

– Nu när man ser att det 
växer så börjar man nog 

fundera på om man inte ska 
trycka på lite till med göd-
ning. Och det är väl rätt 
tänkt. Men både jag själv 
och många andra gick nog 
in i den här våren med den 
inställningen att vi inte läg-
ger på för mycket insatser 
innan vi vet om det kommer 
upp något. Så det skiljer sig 
från andra år, då man lägger 
på det man vet behövs. 


��������
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E�ermiddagen avsluta-
des med att före detta pan-
sar- och underrättelseo�cer 
Christer Holm gav besö-
karna en djupdykning i det 
pågående kriget i Ukraina.

– Ukraina producerar 
40 miljoner ton vete årli-
gen och förser 400 miljo-
ner människor med mat. 

Ukraina måste få ut allt 
sitt vete ut ur hamnstaden 
Odessa, 98 procent ska ut 
där, men det går inte för rys-
sarna har belägrat Odessa. 
Risken är att det de har i sina 
silos kommer ruttna, sa han 
och fortsatte:

– 8–12 procent av världens 
samlade kalorier kommer 
från Ryssland och Ukraina. 
50 länder är beroende av de 
här länderna. Problemen 
blir svåra i år, men det 
blir ännu värre nästa år. 
Vetelagren har aldrig varit så 
små som de är nu. 

����������������������������������������
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5-rörsgrind Insemination
Grind som möjliggör hantering vid insemination. 

5-rörsgrind Western
Grind för genomgång för 
smidig djurhantering.
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��������������������
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Tel: 0511-187 39 Mail: info@ofabskara.se

Webshop: www.ofabskara.se Adress: Truckgatan 3 , 53140 Lidköping

Jourdain är marknadsledande i Europa på 
grindsystem och säljs endast genom OFAB i 
Sverige.

5-rörsgrind Vattenautomat
Grind för vattenautomat.

5-rörsgrind Kalvsluss
Grind med kalvsluss.

5-rörsgrind Porte
Öppningsbar grind med skjutreglar.

5-rörsgrind Panneau
Grind med fäste för fast montage.

5-rörsgrind Genomgång
Grind med persongenomgång.

5-rörsgrind vattenkopp
Grind för vattenkopp.

������
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5-rörsgrind Autolås 
Öppningsbar grind med fjäderbelastade skjutreglar.

För priser och mer information besök vår hemsida - www.ofabskara.se
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    Vi ses på         
         

         
     29-30/6 - monter K33
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Värden före mängd i förstaskörden
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Mattias Bertilsson  driver 
Alböke gård på norra 
Öland. På gården har han 
mjölk- och köttproduktion 
med ungefär 250 mjölkande 
som mjölkas av fyra robotar. 

– Den 18 maj slog vi den 
första vallskörden och den 19 
maj på e�ermiddagen började 
vi köra. Det är ganska tidigt 
och det är en strategi som jag 
har valt, säger Mattias. 

E�er torkan 2018 kände 
han att han var tvungen att 
hitta på något för att säkra 
fodertillgången för framti-
den. Han valde då att bygga 
en bevattningsdamm som 
stod klar 2020. I dag kan 
han vattna 100 hektar. Av 
dem är ungefär 50–60 hek-
tar vall och resten majs och 
spannmål. Totalt till gården 
�nns 220 hektar vall. 

– Grovfoder av hög kvali-
tet är viktigt för att hålla en 
hög och jämn mjölkproduk-
tion. Därför måste vi ha bra 
analysvärden så jag har sat-
sat på att köra väldigt tidigt. 
Och sedan köra med 3,5 till 
4 veckors mellanrum mel-
lan skördarna, säger Mattias 
och fortsätter:  

– 2021 körde vi fem skör-
dar. Så då �ck jag ändå ihop 
mängden på det sättet. På 

Öland är vi vanligtvis glada 
om vi kan få ihop tre skördar. 
I år siktar vi på fyra skördar. 

��������������������
– Hösten 2021 var det väl-
digt blött. Men i mars och 
april har vi inte fått någon 
nederbörd alls att prata om. 
Det har varit kallt, men sen 
när värmen kom gick det fort 
och då började vallarna torka 
bort. Så det var då jag tog 
beslutet att köra igång tidigt 
för att kunna hålla uppe vär-
dena på fodret. Första skör-
den är ungefär halv skörd 
där vi inte kan bevattna. 

Men arealen som man 
kunnat bevattna har gett 
full skörd. 

– Där ser man vad vat-
ten gör. Där har vi lagt på 
två omgångar med 25 milli-
meter varje gång. Så de 
markerna �ck 50–55 milli-
meter innan förstaskörden. 

Mattias brukar använda 
Vallprognos.se för att pla-
nera. 

– Det är väldigt bra för att 
se hur man ligger till.  Jag 
har �era brukningsenhe-
ter så jag tar prover på olika 
ställen, för det kan skilja sig 
åt på någon mils radie. Då 
har jag mer säkerhet att gå 
på. 

När det kommer till 
värdena vill han att fod-
ret ska ligga på en TS-halt 
på 35 procent, 11–12 MJ 
och 160–170 i råpro-
tein. Vallblandningen är 
Kalmarsund lusern, vilket är 
en blandning från Swedish 

med två följevagnar och sedan 
har vi en Volvo L60 hemma i 
plansilon som packar. Sedan 
kör vi med gödseltunna e�er 
för att få i gång återväxten 
och kunna hålla fyra veckors 
intervallerna. Jag tycker den 
ingår i kedjan. Det är lika vik-
tigt att få ut gödseln som att få 
in fodret. 

I och med att Mattias 
köpte egna maskiner så blev 
det också mer arbete med 
maskinkörning för gårdens 
personal, vilket var posi-
tivt när mycket arbetstid på 
gården frigjorts i och med 
mycket automatisering. 

– De är väldigt duktiga, 
drivna och självgående. Det är 
inte lätt att få tag i bra personal 
så man får vara rädd om dem. 

En annan fördel med att 
ha maskinerna själva tycker 
Mattias är att de kan styra 
tiden mer själva.  

– Har man maskinstation 
så är det alltid en stress att 

hålla igång hacken, annars 
står den och kostar pengar. 
Kör vi med grejerna själva 
gör det inget om hacken står 
och väntar lite. Bara det blir 
kvalitet i silon. Det är han 
som packar i silon som styr 
hastigheten. Och det är alla 
medvetna om. Får vi in skit 
så blir det skit ut. 

Mattias är noga med att 
alla i personalen ska vara 
delaktiga. 

– När vi byggde 2017 gick 
jag med i Lean lantbruk. Där 
gäller det att få med sig alla 
medarbetare i hela kedjan, 
så att det inte blir ett inne- 
och ett utegäng. Jag tycker 
det är viktigt att alla får vara 
med så att man vet vad man 
har att jobba med. 
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Agro som innehåller rajgräs, 
klöver och lusern.
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Förut lejde man in vallskör-
den via en maskinstation. 
Men när företaget lade ner för 
tre år sedan valde Mattias att 
satsa och köpa in egna maski-

ner, förutom slåtterkrossen 
som de fortsatt lejer in.

– Det är en Butter�y 970 
som kommer och slår först. 
Sedan har vi en tolvmeters 
Claas rotorräfsa som strängar. 
E�er det kommer en självgå-
ende hack av modell Fendt 
Katana 65. O�a ligger vi sedan 
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En bred portfölj med två nykomlingar
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På Scandinavian Seed har 
man under �era år lanserat 
nya sorter inför höstsådden. 
Oskar Gustafsson, produkt-
chef säger att deras port-
följ av sorter blivit väldigt 
bred och att företaget redan 
har många starka sorter på 
marknaden som man vill 
fortsätta utveckla. 

– I år har vi aktivt valt 
att arbeta mycket med det 
materialet som vi har lanserat 
de senaste åren och på att till-
godose en tillräcklig tillgång 
på utsäde på de sorterna. 
Men vi har två nya sorter i år 
som kan bli ett bra komple-
ment till det vi redan har. 

����
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Den ena nyheten från 
Scandinavian Seed är en 
höstrapssort som heter 
Dynamic. En höstrapssort 
som är förädlad av DSV. 

– Vi har tidigare ha� en 
sort som heter Dariot som 
varit väldigt omtyckt i södra 
Sverige. Dynamic är vår 
tänkta e�erträdare till Dariot.

Dynamic är snabbväxande 
på både hösten och på våren. 
Den har drösningsresistens, 
god verticilliumtolerans 
och hög avkastning i södra 
Sverige. Den passar de odlare 
som vill ha en snabbväxande 
höstrapssort med högsta möj-
liga avkastningspotential. 

Den andra nyheten är en 
höstvetesort som heter RGT 
Koi. Ett klassiskt fodervete 
som framför allt är tänkt till 
det mellansvenska odlings-
området där den har avkas-
tat högt i försök under 
senaste åren.

– Vi kände att vi behöver 
ha ett högavkastande foder-

vete för att möta e�erfrågan 
och konkurrensen på mark-
naden, säger Oskar.

Man har märkt av en 
e�erfrågan på marknaden 
e�er högavkastande foder-
sorter från lantbrukare som 
inte värderar proteinhalten 
lika högt som en hög avkast-
ning eller hög stärkelse-
skörd.
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I år tror Oskar att det kan 
bli större fokus på både 
höstraps och höstvete, 
med tanke på prisbilden 
på avsalu grödorna och på 
den höga e�erfrågan. Men 
han tror också att det kan 
vara viktigare än någonsin 
att tänka igenom sitt sort-
val och att anpassa sortvalet 
och odlingen e�er de egen-
skaperna som �nns i sorten 
och på den enskilda gården. 

– I och med att kostna-
derna på insatsvarorna är 
höga och du dessutom har 
ett högt avsalupris så blir 
det en stor utväxling på att 
välja rätt sort baserat på sina 
behov. Är man i ett område 
med mycket vinterpåfrest-
ningar så är det viktigare 
än någonsin att välja en sort 
som har en bra vinterhär-
dighet, eller om man satsar 
på att man ska producera en 
vara med brödsädeskvali-
tet så ska man välja en sort 
som tenderar till att prestera 
högra proteinhalter och 
säkra kvaliteten på varan 
redan vid sortvalet, säger 
Oskar och fortsätter:

– Ibland kan man tänka 
sig att det inte är så viktigt 
med vilken sort man väljer, 
men just i år så tror jag att ett 
genomtänkt sortval kan göra 
mycket för odlingsnettot.
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Flera höstnyheter hos Lantmännen
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Lantmännen presenterar 
bland annat den nya kvarn-
vetesorten Kask, som kom-
mer från egen förädling i 
Svalöv. 

– Kask är egentligen 
framtagen som stärkelse-
vete, men visade så pass �na 
bakningsegenskaper i kom-
bination med hög skörd, att 

det blev en av våra riktigt 
stora kvarnvetesorter som vi 
lanserar här i höst, berättar 
Fredrik Bodin, regionchef 
syd på Lantmännen. 

Enligt Fredrik har Kask 
även �na egenskaper i 
odlingen. 

– Den är relativt frisk 
och har bra stråegenskaper. 
Extra intressant med dagens 
vetepriser är att vi ser att den 
är bra på att sätta protein 
och har ett högt kväveut-
nyttjande, vilket är extra 
viktigt när nya sorter avkas-
tar lite mer.

Lantmännen presenterar 
även foder- och stärkelsesor-
ten Jonas. Enligt Lantmännen 
kan Jonas jämföras med sor-
ten Hereford, då Jonas har 
ett något kortare strå med 
en bättre stråstyrka. Den ska 
även ha bra vinterhärdighet.

– Jonas är en tidig sort 
med hög avkastning. Även 
den är från egen förädling. 

�������������������

När det kommer till hös-
traps har Lantmännen 
enligt Fredrik två stora 
nyheter. Den ena är sor-

ten DK Expat, som har låg 
tillväxtpunkt, bra vinter-
härdighet och passar att så 
tidigt samt mognar tidigt. 

– Den är framför allt 
intressant då den har ett 
väldigt lågt växtsätt på 
hösten, den sträcker inte på 
sig lika lätt. Det är bra om 
man sår tidigt, så rapsen 
inte blir för hög och käns-
lig för vinterns påfrest-
ningar, säger Fredrik. 

Enligt Fredrik kan DK 
Expat även passa bra i områ-
den med högt vilttryck. 

– E�ersom den inte är lika 

frodig, och tål mer betning. 
Sen är den i topp tre för 
avkastning i område D–F. 

���������������
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De presenterar även sor-
ten Darling, vilket enligt 
Fredrik är den mest intres-
santa nyheten. 

– Darling är den högst 
avkastande sorten i försö-
ken i söda Sverige i �olårets 
försök, och ligger i topp-
skiktet i femårssnittet för 
oljeskörd. Sorten har även 
bra tolerans mot svampar, 
virus och god drösfasthet.

Darling är en hybrid som 
enligt Lantmännen har 
hög oljehalt och god sjuk-
domstolerans. Sorten blom-
mar medeltidigt och har ett 
något snabbare tillväxtsätt 
på hösten.  

– Motsatt från DK Expat 
så är det här en sort som har 
förmågan att sträcka lite på 
sig och därför passar bäst för 
södra Sverige.
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Storleksrationaliseringen 
som skett inom jordbruket 
har enligt SLU varit avgö-
rande för vår livsmedels-
produktion, men kommer 
också med vissa risker vad 
gäller viktiga markfunk-
tioner. I en ny global studie 
har forskare kollat på hur 
utvecklingen mot allt tyngre 
maskiner påverkat åkermar-
ken. 

Resultaten visar att 
maskinernas tryck på mar-
kytan har legat på en kon-
stant låg nivå sedan 50-talet, 
vilket beror på att maski-
nerna har försetts med allt 
större däck som fördelar 
tyngden på en större yta. 
Däremot såg man att i det 
djupare markskiktet, den 
så kallade alven, att mark-
packningen däremot ökat 
till nivåer som nu äventy-

rar markens förmåga att 
producera mat. Enligt SLU 
såg man även negativ påver-
kan på markens förmåga att 
transportera vatten och till-
handahålla andra viktiga 
ekosystemtjänster.

– Det är mycket allvar-
ligt att marken tar skada av 
lantbruksmaskinerna. Om 
den en gång har packats för-
blir den skadad under �era 

decennier. Det kan vara en 
av anledningarna till att 
skördarna inte längre ökar 
och att vi nu ser �er över-
svämningar än tidigare, 
säger �omas Keller, fors-
kare vid SLU och huvudför-
fattare till artikeln.

I arbetet har forskarna 
även tagit fram en karta 
som visar hur stor ris-
ken för skadlig packning 

av alven är i olika delar av 
världen. Det visade sig att 
risken var störst i Europa, 
Nord- och Sydamerika samt 
Australien, och på global 
nivå uppskattas ungefär en 
femtedel av den odlings-
bara marken vara i riskzo-
nen. Om man i stället kollar 
på Asien och Afrika så är 
riskerna enligt forskarna 
mindre, e�ersom man inte 

kommit lika långt vad gäl-
ler mekaniseringen av jord-
bruket.

Forskarna menar att man 
behöver ta större hänsyn till 
markpackning vid maskin-
tillverkningen.

– Framför allt behö-
ver lantbruksmaskinernas 
hjullaster minska för att 
inte påverka alven i samma 
utsträckning som i dags-

läget. Ju tyngre maskiner, 
desto sämre för alven, säger 
�omas Keller.

Studien har publicerats i 
Proceedings of the National 
Academy of Sciences 
(PNAS) och hittas här.
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För första gången publice-
rar Jordbruksverket statis-
tik över jordbrukarnas lager 
av spannmål. Växtodlarna 
�ck under hösten 2021 svara 
på frågan hur stort lager av 
spannmål och höstraps de 
hade på gården den 30 juni, 
och de �ck även göra en 
prognos över lagren för 31 
december förra året.

Enligt Jordbruksverkets 
statistik hade 20 procent av 

lantbrukarna spannmål i 
lager i juni, och 39 procent 
av jordbrukarna bedömde 
att de skulle ha spannmål i 
lager den 31 december.

Den största delen av den 
lagrade spannmålen bestod 
av vete och korn. Den 31 
december fanns det enligt 
lantbrukarnas prognoser 

som talade för drygt 1 
miljon ton höstvete i lager, 
vilket motsvarar ungefär 
54 procent av den totala lag-
rade spannmålen, samt 380 
tusen ton vårkorn.

Även i juni var det höst-
vete och vårkorn som stod 
för största delen av lagren, 
med 75 respektive 74 tusen 
ton. Det motsvarar knappt 
59 procent av den totala 

lagerhållningen den 30 juni 
förra året.

De största lagren hitta-
des i Svealands slättbygder 
och Götalands norra slätt-
bygder. Den 31 december 
uppgick lagerhållningen i 
Svealands slättbygder till 
623 tusen ton och den 30 
juni till 86 tusen ton. Den 
31 december uppgick lager-
hållningen i Götalands 
norra slättbygder till 618 
tusen ton och i juni samma 
år till 71 tusen ton.
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MF S-SERIEN  |  105-400 HK*

SPARA TID & SÄNK KOSTNADER
SMARTFARMING EN MAGISK KÄNSLA AV FRAMTID

® är ett världstäckande varumärke från AGCO Corporation.

Information om S-serien samt hur du hittar din lokala återförsäljare �nns på www.masseyferguson.se 

*)  EPM boost tillkommer med upp till 30 hk beroende på modell. Fatta rätt beslut och koppla upp dig till traktorn i realtid med MF Connect. GO-MODE AB-linjer klart på fem snabb tryck samt 
med NextFarming konverterar du enkelt raka körspår och gränser mellan AGCO och tredjeparts autostyrningssystem.

NYA S-SERIEN ETT SMARTARE VAL! STABILT ÄGANDE OCH EFFEKTIV DRIFT 
S-serien kännetecknas av hög kvalité, suverän komfort och smarta lösningar som sätter helt nya standarder. 
Modellerna går i spetsen för den tekniska utvecklingen och en Massey Ferguson har aldrig varit bättre rustad för 
precisionsodling. Med senaste Fusetekniken för MF Guide, ISOBUS, sektionskontroll, variabel giva och lättanvända 
touchskärmar möjliggörs �exibla kundunika lösningar, anpassade för just ditt behov.

Våra kunders behov driver teknikutvecklingen – S-serien gör den enkel och användbar!

M  A  S  S  E  Y  F  E  R  G  U  S  O  N  .  S  E

connect
FUSE SYNCHRONISED

���������
��������������

MF 5S
105-145 HK

MF 6S
135-180 HK ****

MF 7S
155-210 HK

MF 8S
205-305 HK

MF 8700 S
270-400 HK

             

             

                          

S-SERIEN TAR ANVÄNDARVÄNLIGHET 
FÖR PRECISIONSODLING TILL EN 

HELT NY NIVÅ

MF M-SERIEN | 20-135 HK

IMPONERANDE KRAFT & STABILITET    
MF 5700 M STARK & ARBETSVILLIG

® är ett världstäckande varumärke från AGCO Corporation.

Mer information om MF 5700 M och övriga modeller i M-serien samt hur du hittar din lokala återförsäljare �nns på www.masseyferguson.se 

En ny M modell har 1-års garanti samt 5-års maskinskadeförsäkring. Teckna serviceavtal & förlängd garanti (1-4 år) för extra trygghet. Alla modeller i M-serien har Steg5 godkända motorer och går att köra på HVO EN 15940 (En 14214)

NYA M-SERIEN ETT LITE ENKLARE VAL! DRIFTSÄKERHET OCH FÖRMÅNLIGT ÄGANDE 
M-serien har modellerna för dig som söker en modern traktor med beprövad och rejäl teknik, utan att tulla på kvalité samt 
funktioner som främjar god arbetsmiljö och ett effektivt jobb. Här �nns det nödvändigaste för dig som prioriterar okomplicerad 
teknik och driftsäkerhet före de senaste �nesserna och mängder av elektriska funktioner. 

M-serien är helt enkelt mycket traktor för pengarna! 

M  A  S  S  E  Y  F  E  R  G  U  S  O  N  .  S  E

MF 5700 M
95-135 HK

4 CYL / 4,4 L, AGCO POWER STEG5
HÖGPRESTERANDE, ROBUST OCH 

FLEXIBEL MÅNGSIDIGHET!

MF 1500
20-25 HK

HYDROSTAT / MEKANISK 8x8 

MF 1700 M
35-67 HK

HYDROSTAT / MEKANISK 12x12

MF 4700 M
82-100 HK

 / MEKANISK 12x12

MF 5700 M
95-135 HK

 / MEKANISK 12x12             

BESÖK OSS PÅ BORGEBY 29-30 JUNI / MONTER E163

BESÖK OSS PÅ BORGEBY 29-30 JUNI / MONTER E163



Den omdebatterade slakten
������ ���� ���� ���� �bestått av att skriva 
kandidatuppsats vilket har gjort att mycket 
av min tid har spenderats vid datorn. Under 
våren �ck jag och min klass även möjlighet 
att ta en paus i uppsatsskrivandet för att åka 
på ett studiebesök till ett slakteri. För mig 
var det ett självklart val att följa med. Ska 
jag äta kött räcker det inte att jag vet hur ena 
delen av kedjan fungerar, utan det är viktigt 
att skapa sig en egen uppfattning av hela vär-
dekedjan.

������������
�������� �är o�a omdebatterat 
och benämns o�ast på ett negativt sätt. Slakt 
är förknippat med död, vilket också medför 
starka känslor, o�a ur ett etiskt och mora-
liskt perspektiv. Troligen beror det på att allt 
�er människor i samhället kommer längre 
och längre ifrån naturen. Även männi skors 
förhållande till sin egen och närståendes 
död har ly�s upp som ett problem från sjuk-
vårdens sida. Död är något som �nns runt 
oss och är en del av livscykeln för både djur 
och människor. Under min uppväxt har 
både nytt liv och död varit en naturlig del av 
livet. Du ser nya kalvar födas men du är även 
med när djur ska lastas på slaktbilen. 

�������������������
������	  av den bild 
som har getts av slakten i media. Ska jag vara 
helt uppriktig fanns det en del av mig som 
var rädd för att den verklighet som presen-
teras i tidningar och debatter skulle stämma 
överens med verkligheten. Jag var rädd för 
att inte kunna åka ifrån slakteriet och fortfa-
rande kunna äta kött med gott samvete. 

Denna rädsla försvann ganska snabbt e�er 
att vi hade anlänt till slakteriet. När vi först 
kom dit började vi rundvandringen med 
styckningsavdelningen. Där �ck vi se både 
grovstyckning och �nstyckning av såväl nöt 
som gris. Jag blev mycket imponerad av den 
hantverksskicklighet som styckningsper-
sonalen uppvisade. Trots det tunga arbetet 
så upplevde jag en lättsam och arbetsvillig 
miljö, det som också var genomgående var 
den respekt som visades mot djuren.

Däre�er gick vi vidare till avdelningen 
där de tog ut inälvor och tog av huden från 

slaktkropparna, vilket inte var trevligt men 
samtidigt inte avskräckande. Även om mil-
jön var ganska kladdig, upplevde jag att det 
genomgående hölls rent och snyggt. Sedan 
�ck vi se hur klassning av slaktkropparna 
gick till, där kontrollanten beskrev vad han 
tittade på för att göra en riktig bedömning. 

Vi gick vidare till bedövning och avblod-
ning där jag blev förvånad över hur lugnt 
och värdigt det gick till både inför och under 
bedövningen av djuren. Vi �ck också se stal-
larna där djuren vistas mellan ankomst och 
bedövning, där var det lugnt och stilla. 

��������������������  en helhetsbild av hur 
just detta slakteri förädlade produkterna 
�ck vi besöka deras provkök. Där �ck vi 
provsmaka olika produkter som var föräd-
lade av de olika djuren som slaktats på slak-
teriet. Vi �ck också en bra insyn i hur man 
arbetar med produktutveckling och att tar 
fram nya produkter. De beskrev hur kom-
plicerat det är att anpassa produkter e�er 
olika kunder och deras krav. Jag tyckte det 
var väldigt intressant att se hur många olika 
produkter man kan få ut av det kött som 
djuren producerar. 

Jag väldigt tacksam  för möjligheten att 
besöka ett slakteri, nu när jag har ha� möj-
lighet att re�ektera över studiebesöket blir 
jag mer och mer positivt inställd till svensk 
köttproduktion samt -förädling. Jag kan 
konstatera att den allmänna bilden som ges 
av köttproduktion och slakt är alldeles för 
negativ i relation till den verklighet som jag 
uppfattar. Men självklart är det så, att precis 
som för alla verksamheter, så �nns det alltid 
förbättringsmöjligheter. 
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Uppsatsen går under nam-
net ”Går det att öka gra-
den av självförsörjning? 
– en jämförelsestudie mellan 
svensk nötkötts- och spann-
målsproduktion”, och sy�et 
har varit att bidra med för-
ståelse för hur Sveriges själv-
försörjningsgrad för nötkött 
kan öka. 

Sara själv har ett stort 
intresse för livsmedelsför-
sörjning och menar att det 
är viktigt att skapa rätt för-
utsättningar för svensk livs-
medelsproduktion.

– Produktion och mark-
nadsföring av svenska livs-
medelsprodukter och 
själv  försörjning är hjärte-
frågor för mig, och mitt mål 
med uppsatsen har varit att 

bidra till ökad förståelse för 
vilka marknadsvillkor som 
svensk nötköttsproduktion 
har stått inför, och hur det har 
påverkat graden av självför-
sörjning. Jag upplever att det 
�nns ett informationsbehov i 
frågan om svensk livsmedels-
försörjning och tycker därför 
att det är viktigt att öka för-
ståelsen hos allmänheten om 
betydelsen av svenska livs-
medel, säger Sara Adlers, i ett 
pressmeddelande.

���������������������

Från jord till bord-stipen-
diet delas årligen ut i sy�e 
att belöna framstående stu-
dentarbeten som bidrar till 
att utveckla Sveriges livs-
medelsproduktion och 
svenska lantbruksföretag 
på ett lönsamt och hållbart 
sätt. Stipendiekommittén 
består av ULS ordförande, 
sekreterare, inspektor och 
näringslivsansvarige samt 
två representanter från 
Lantmännen. Stipendiet 
delades ut av Lantmännens 

strategichef Patrik Myrelid 
på ULS vårbal den 28 maj.

– Frågan om Sveriges 
självförsörjning är högak-
tuell och Sara Adlers val 
av ämne ligger precis rätt i 
tiden med tanke på de kriser 
– torka, pandemi och inva-
sionen av Ukraina – som 
har en stor påverkan på hela 
livsmedelssektorn. Sara har 
genom sin uppsats genom-
fört ett gediget arbete som 
bidrar till nya idéer om hur 
produktivitet och lönsamhet 
inom svensk nötköttspro-
duktion kan utvecklas på ett 
långsiktigt och hållbart sätt, 
säger Patrik Myrelid.

Sara Adlers blir nu klar 
med sina studier vid SLU 
Ultuna, och kommer i slu-
tet på juni börja jobba som 
redovisningskonsult på 
Ludvig & Co i Eskilstuna. 
Du hittar Saras examensar-
bete via  https://q.ja.se/P-1ks
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Effektivt ogräsmedel
– för höstbekämpning

’Provkörde  några hektar 
Mateno Duo i höstas med 

mycket god effekt. 
Så nästa höst blir det all 

höstvete.’
Eric Ethelwest, Stånga

Medlem i Svenskt Växtskydd. Använd växtskyddsmedel med försiktighet. Läs alltid etikett och produktinformation före användning. Observera alla varningsfraser och symboler.

Mycket goda erfarenheter från hösten 2021

// Ny möjlighet 
– två aktiva substanser i Mateno Duo som kompletterar 
varandra, där aklonifen är en helt ny aktiv substans i 
stråsäd. En resistensbrytare med god effekt på 
många viktiga örtogräs som bör bekämpas på hösten 
inkl. effekt mot blåklint och spillraps. 

// Flexibilitet 
– användningen kan anpassas till 
ogräsförekomsten i ditt fält, örtogräs 
eller både ört- och gräsogräs. 
Inga restriktioner när det gäller val av 
preparat för uppföljning på våren. 

Läs mer om Mateno Duo på www.cropscience.bayer.se
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En av gårdarna som valt att 
lära sig mer är Wålstedts 
Lantbruk. Gården ligger i 
Dala-Floda i Dalarna. Med 
på kursen är Per Wåhlstedt 
samt hans pappa Trygve 
Wåhlstedt, som är de som 
driver företaget. 

På gården odlas ekologiska 
grönsaker på 18 hektar, främst 
morötter och vitkål, men även 
blomkål, broccoli och sallat. 
Det �nns även runt nio hek-
tar potatis samt en del vall 
och spannmål. Gårdens mar-
ker ligger i nära anslutning till 
Västerdalälven och det är där-
ifrån man pumpar vatten för 
att bevattna gårdens odlingar. 

Det var e�er en kon-
troll från länsstyrelsen hos 
en annan grönsaksodlare 
i närheten som frågan om 
vatten kvalitet ly�es och Per 
och Trygve bestämde sig för 
att ta reda på hur det såg ut 
i deras vatten. Steg ett var 
att gå en gårdsnära kurs om 
just vattenkvalitet. Kursen 
inleds med ett digitalt möte 
och följs sedan upp med ett 
gårdsbesök som denna gång 
startade nere vid huvud-
punkten i frågan; älven. 

– Det är en fantastisk 
resurs ni har här, den kom-
mer ju aldrig sina, säger 
Jonas och blickar ut över 
älven och fortsätter:

– Detta är ett väldigt bra 
vatten egentligen. Givet att 
du inte har en utsläppare 
uppströms som hela tiden 
pytsar i något du inte vill ha. 
Det kan vara industrier eller 
samhällen.

– Ja, vi har Sälen upp-
ströms. De har underkapa-
citet på sina reningsverk. 
Värst är det på vintern, då 
är det mest folk där. Det kan 
ju även vara kor som betar 
nära älven sommartid. Men 
nu är det så stort �öde, så det 
blir väldigt utspritt, men det 
är reningsverken jag är rädd 
för, säger Trygve.

�����������

Bevattningen sker i dag 
genom att man backar till 
pumpen och kopplar på 
slang som läggs fem meter 
ut i älven och sedan är det 
stamledningar uppe på 
marken som  kopplas till 
 bevattningsmaskinen; en 
vattenkanon från Rosen-
qvist. 

– Det vi skulle vilja ha 
i framtiden är en statio-

när pump vid älven. Sedan 
fasta stammar med hydran-
ter med jämna mellanrum, 
säger Trygve.

Jonas tycker det låter som 
en bra idé e�ersom det är 
arbetsbesparande och gör 
att bevattningssystemet är 
slutet, med minskade risker 
som resultat. 

�����������������

Kursen fortsätter sedan med 
en teoretisk genomgång av 
vad som påverkar vatten-
kvaliteten och hur man kan 
göra en egen riskanalys.

– Jag tror att det är värt 
att bygga upp kunskapen 

om sitt bevattningsvatten 
under ett par år för att se en 
trend. Om man ser att kvali-
teten varierar på samma sätt 
alla åren, då kan man gå ner 
i testfrekvens, säger Jonas 
och fortsätter:

– Men vid alla stora för-
ändringar, till exempel om 
ni bygger ett nytt bevatt-
ningssystem, är det bra att 
ta lite mer prover när man 
startar upp, för att känna att 
det inte påverkar kvaliteten.

Det �nns många företag 
som gör vattenanalyser, till 
exempel Euro�ns och SGS.

– Beställ dricksvatten-
analys för då får du rätt ana-

lyspaket, men du ska säga att 
detta är bevattningsvatten 
tagit ur älven. Dricksvatten 
har väldigt tu�a krav vilket 
man inte kan förvänta sig av 
ett bevattningsvatten från 
en ytvattenkälla. Mer rele-
vant är att bedöma utifrån 
kriterierna för badvatten-
kvalitet. Då förväntar de sig 
inte att det ska bli noll utan 
då är de beredda på ett annat 
resultat, säger Jonas. 

På gården vattnar man 
under planteringsperio-
den samt e�er behov under 
säsongen. 

– Det intressantaste ur 
risksynpunkt är ju när man 
bevattnar inför skörd. Jag 
skulle rekommendera att 
ta ett prov i början när man 
sätter i gång anläggningen, 
kanske när man varit i gång 
en vecka. Sedan tar man 
ett prov en gång i månaden 
under bevattningssäsongen 

maj, juni, juli och augusti 
för att fånga variationen, 
säger Jonas och fortsätter:

– Resultaten kommer för-
modligen att variera kraf-
tigt. För att förstå höga 
toppar och om det även 
påverkar produkten så 
skulle man kunna ta vatten-
prov och ta prov på sallaten 
där bevattningen gick förbi 
någon timme tidigare och 
skicka på analys. Då är det 
worst case scenario, säger 
Jonas. 

Vid analysen är det fram-
för allt E. coli man är intres-
serad av, e�ersom det är en 
indikator på fekal förore-
ning som kan föra med sig 
�era faror. 

– Att analysera en hälso-
farlig patogen som till exem-
pel salmonella rutinmässigt 
är svårt. Den får inte �nnas 
i din produkt på markna-
den. E�ersom detta är färsk-

varor lämnar de o�a gården 
innan provet blivit analyse-
rat, säger Jonas. 

���������
�������������

Enligt  branschriktlinjerna 
från LRF ska man inte 
bevattna grödor 48 timmar 
innan skörd. 

– Då minskar risken. Men 
du kommer aldrig komma 
från risken helt, säger Jonas.

Hur viktig vattenkvalite-
ten är beror också på vilka 
grödor som bevattnas. 

– Potatis kan du vattna 
med i princip vad som helst, 
e�ersom det är en gröda du 
måste koka innan du äter 
den, säger Jonas.

Men med grödor som kan 
ätas råa är det viktigare att 
det vatten man bevattnar 
med håller bra kvalitet. 

Trygve berättar att 
romansallaten sköljs i kom-
munalt vatten i process-
anläggningen. Men isberg, 
blomkål och broccoli sköljs 
inte. Jonas påpekar dock 
att all form av hantering 
och tvättning också kan 
påverka. Det är viktigt att 
man har koll på sin process 
och att personalen till exem-
pel sköter sin personliga 
hygien. För annars uppkom-
mer nya risker. 
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– Har man bara rotfrukter 
kan man kanske använda 
48 timmar som gräns. Men 
vattnar man för försäljning 
av andra typer av färska 
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grönsaker hade jag satsat på 
ett UV-�lter för att inakti-
vera mikroorganismer om 
det nu är det som är pro-
blemet. Det är såklart en 
investering och en kostnad. 
UV-�ltret vill man ha vid 
pumpen och så �nns det �l-
ter man kan sätta vid bevatt-
ningsmaskinen också, säger 
Jonas. 

��������������������

Enligt Jonas är det viktigt 
att man har gått igenom 
tanke resonemangen om var 
man har de största riskerna 
på gården och vad man gör 
om något värde plötsligt blir 
högt. På kursen går man 
också igenom en enklare 
risk analys, där man har går-
den som exempel och för in 

de olika riskerna och analy-
serar dem. 

– I ert fall är det bevatt-
ningsvattnet som kan 
påverka er odling mest. 
Men även kanske gödsel-
hanteringen. Vilken sort ni 
använder, när ni lägger på 
den och hur den då kommer 
i kontakt med sallaten, säger 
Jonas och utvecklar:

– Helst skulle man vilja 
skilja stallgödselhantering 
från sallatsproduktion. Men 
i ett ekologiskt system är det 
svårt. Ett alternativ är att 
använda hygieniserade göd-
selmedel. 

På gården hanterar man 
detta genom att stallgöd-
sel läggs på och brukas ner 
på fälten året innan sallaten 

ska planteras, vilket mins-
kar riskerna avsevärt. 

E�er tre timmar summe-
rar Jonas dagen.

– Ni har lite att jobba på. 
Men det här är inget man 
löser på en dag.

–�Nej, den här kursen är 
steg ett, säger Per, och Jonas 
tillägger: 

– Men det är rätt väg att 

börja på för att få koll på 
läget. 

Kursen avslutas med att 
en dokumentation och ifylld 
checklista överlämnas.
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NEW HOLLAND HJULLASTARE
�D�}�š�}�Œ���+���l�š���í�ð�ñ���Z�l�U���À�]�l�š���í�í���š�}�v�X���ð�r�•�š���P�•���W�}�Á���Œ�•�Z�]�L�X��
�>�����r�o�i�µ�•�‰���l���š�U���������l�r�l���u���Œ���U���^�Z�^�r�o���•�š���Œ�u�•�B�����Œ�]�v�P��
�•���u�š���ï�W�����}���Z���ð�W�����(�µ�v�l�Ÿ�}�v�X���^�‰���l�•�š�Ç�Œ�v�]�v�P�X��
�,�i�µ�o�µ�š�Œ�µ�•�š�v�]�v�P�W�����o�o�]���v�������ò�î�ì�l�ó�ì�Z�î�ò

W110D2 XT Steg V AXIMAPRIS FRÅN: 1 480 000:-
�� �'�	�>�>���Z���>���'���Z�&�P�Z�������D���^�<�/�E���Z

NEW HOLLAND KOMPAKTHJULLASTARE
�<�}�u�‰���l�š���Z�i�µ�o�o���•�š���Œ�����u�������À�]�l�ž�‚�Œ�����o�v�]�v�P���•�}�u���P���Œ��
�]�u�‰�}�v���Œ���v�������o�Ç�L�l���‰�����]�š���š�X���D�Ç���l���š���Z�‚�P���‰�Œ�����]�•�]�}�v���À�]����
�l�‚�Œ�v�]�v�P���]���o�
�P���Z���•�Ÿ�P�Z���š���u�������v�Ç�����l�Œ�Ç�‰�l�‚�Œ�v�]�v�P�•�r���}���Z��
���Œ�}�u�•�‰�������o���v�X���������}���Z���o���•�š�����u�‰�v�]�v�P�X

W70C AXIMAPRIS: 599 000:- 
W80C AXIMAPRIS: 669 000:-

NEW HOLLAND T6.180 DCT BluePower
�&�Œ�}�v�š�o�Ç�L�U���&�Œ�}�v�š�r�W�d�K�U���&�Œ���u���Æ���o�B�����Œ�]�v�P�U���,�Ç�ª�i�����Œ�]�v�P�U��
�������U�����µ�š�}�•�š�Ç�Œ�v�]�v�P���o���À���o���í�U���ð���s���Ÿ�‰�‰�µ�©���P�X��
�,�i�µ�o�µ�š�Œ�µ�•�š�v�]�v�P�W���ñ�ð�ì�l�ò�ñ�Z�î�ô�U���ò�ñ�ì�l�ò�ñ�Z�ï�ô

� � � �AXIMAPRIS FRÅN: 1 365 000:- 
�� �'�	�>�>���Z���>���'���Z�&�P�Z�������D���^�<�/�E���Z

NEW HOLLAND T7.270 AC
�^�š���P�o�‚�•���š�Œ���v�•�u�]�•�•�]�}�v�U���&�Œ�}�v�š�o�Ç�L���}���Z���W�d�K�U����
�'�W�^�r�(�‚�Œ�����Œ�������U���>�^�U���ð���s���Ÿ�‰�‰�µ�©���P�U����
�&�Œ���u���Æ���o�B�����Œ�]�v�P�U���,�Ç�ª�i�����Œ�]�v�P�X��
�,�i�µ�o�µ�š�Œ�µ�•�š�v�]�v�P�W���ò�ì�ì�l�ò�ñ�Z�î�ô�U���ò�ñ�ì�l�ó�ñ�Z�ï�ô

�� AXIMAPRIS FRÅN: 1 690 000:- 
�� �'�	�>�>���Z���>���'���Z�&�P�Z�������D���^�<�/�E���Z

NEW HOLLAND RB125 COMBI
�D�}�����Œ�v�U�����Œ�]�L�•���l���Œ���}���Z���u�Ç���l���š���o���©�l�‚�Œ�����‰�Œ���•�•���•�}�u��
�P�‚�Œ���À���o�(�}�Œ�u�������������o���Œ�X�����Œ�}�‰�r�&�o�}�}�Œ���(�‚�Œ�����©�����v�l���o�š��
�(�Œ�]�P�‚�Œ�����u���š���Œ�]���o���À�]�������À���v�š�µ���o�o�š���•�š�}�‰�‰�����Œ���•�š���v�����Œ���X��
�^�v�]�©�Œ�}�š�}�Œ���]���Z���Œ���}�Æ���u�������î�ì���l�v�]�À���Œ�X����
�W�]���l�r�µ�‰�����Œ�������W���î�U�ï�u�U�������o�u�
�©�W���í�U�î�ñ�u�X��
 AXIMAPRIS: 725 000:- 
�� �'�	�>�>���Z���>���'���Z�&�P�Z�������D���^�<�/�E���Z

NEW HOLLAND RB180
�Z�µ�v�������o�•�‰�Œ���•�•�U���G���Æ�l���u�u���Œ�������u�����������o���]���u���š���Œ����
�í�U�î�r�í�U�ô�u�U���À���©���v�Z���o�š�•�u���š���Œ���U���Œ�}�š�}�Œ���µ�©���Œ�X

 KAMPANJPRIS: 430 000:-
�� �'�	�>�>���Z���>���'���Z�&�P�Z�������D���^�<�/�E���Z

NEW HOLLAND T5.120 DCT INKL. TL740
�<�}�‰�‰�o�]�v�P�•�(�Œ�]���&�l���U���v�Ç�������µ�������o�l�}�‰�‰�o�]�v�P�•�À���Æ���o�o�
�����v��
�u���������µ�š�}�À���Æ�o�]�v�P�U���ð�����s���Ÿ�‰�‰�µ�©���P�U�����o���l�Œ�]�•�l���i�}�Ç�•�Ÿ���l�U��
�Œ�}�š�}�Œ�o�i�µ�•�X���í�î���>�����r�o���u�‰�}�Œ�U�������U���Z�����]�}�U���o�µ�L�•�š�}�o�U����
�‰���•�•���P���Œ���Œ�•���š�����u�u�X��
�,�i�µ�o�µ�š�Œ�µ�•�š�v�]�v�P�W���ð�ô�ì�l�ò�ñ�Z�î�ô�U���ò�ì�ì�l�ò�ñ�Z�ï�ô

 AXIMAPRIS FRÅN: 899 000:- 
�� �'�	�>�>���Z���>���'���Z�&�P�Z�������D���^�<�/�E���Z

NEW HOLLAND T5.120 EC
�/�v�l�o�µ�•�]�À�������o�‚���Y�ð�D���o���•�š���Œ���X����
�<�}�‰�‰�o�]�v�P�•�(�Œ�]���&�l���U���•���u�]�‰�}�Á���Œ�•�Z�]�L���í�ò�Æ�í�ò���À���Æ�o���Œ���u������
���µ�š�}�À���Æ�o�]�v�P�U���ï�����s���Ÿ�‰�‰�µ�©���P�U�����o���l�Œ�]�•�l���i�}�Ç�•�Ÿ���l�U���Œ�}�š�}�Œ�o�i�µ�•�X��
�����U���Z�����]�}�U���o�µ�L�•�š�}�o�U���‰���•�•���P���Œ���Œ�•���š�����u�u�X��
�,�i�µ�o�µ�š�Œ�µ�•�š�v�]�v�P�W���ð�ð�ì�l�ò�ñ�Z�î�ô�U���ñ�ð�ì�l�ò�ñ�Z�ï�ô

 AXIMAPRIS: 810 000:- 
�� �'�	�>�>���Z���>���'���Z�&�P�Z�������D���^�<�/�E���Z

TC-serien
���Œ�]�L�•���l���Œ���}���Z���•�u�]���]�P���š�Œ�‚�•�l�•���Œ�]�����u�������l�o���•�•�o�������v�������l���‰�����]�š���š���}���Z���l�}�u-
�(�}�Œ�š�X���:�µ�•�š���v�µ�����i�µ�����Œ���À�]���‰�
�������U���À���Œ�u���U���o�µ�L�B�����Œ���š���(�‚�Œ���Œ�•���š���U���‰���•�•���P���Œ���Œ-
�•�š�}�o�U���l�Ç�o���}�Æ�U�����o�µ���š�}�}�š�Z�Œ�����]�}�U���������l�l���u���Œ�����}���Z���À���©���v�Z���o�š�•�u���š���Œ���X

�,���Œ�À���•�š���^�µ�]�š���¡�����}�u�(�}�Œ�š���Z�Ç�©
�<�o���•�•�o�������v���������Œ�P�}�v�}�u�]���}���Z���l�}�u�(�}�Œ�š���o�]�l�š���‰�}�‰�µ�o���Œ�������y�r���}���Z�����Z�r�•���Œ�]���v�X��
�>�i�µ���v�]�À�
�����v�����•�š���ó�ð�������U���o�i�µ�•�‰���l���š�X���/�v�(�}�s�]���Á�¡���/�/���>�������u�}�v�]�š�}�Œ�X�� 
�<�‚�Œ�•�‰���l���u�������G���Œ�(�µ�v�l�Ÿ�}�v���Œ���}���Z���•�l���Œ���}�Œ���•���µ�š�}�u���Ÿ�l�X

KRAMPE BIG BODY 540 C AXIMA-EDITION 
�s���Z���D���^�d���^���>�����J

�,�i�µ�o�µ�š�Œ�µ�•�š�v�]�v�P�W���ó�í�ì�l�ð�ñ���Z�î�î�X�ñ�U���l�}�u���]���Œ�}�u�•���Œ�U���Z�]�š���Z�l
�<�ô�ì�U���>�����r�o�i�µ�•�U���ð�ì�����u�����o�µ�r�(�‚�Œ�Z�‚�i�v�]�v�P�U���î�ï�U�ó���u�ï�U���•�‰���v�v�r
�u�
�o�•�š���š�v�]�v�P�U���•�]�l�š�P�o���•�U���•�‰���v�v�u�
�o�•�o�µ���l���U���Z�Ç���Œ���µ�o�]�l���‰�
��
�(�Œ���u�•�š���u���(�‚�Œ�����Œ���������(�‚�Œ���&�o�]�‰�r�d�}�‰���‰�Œ���•���v�v�]�v�P�X
 AXIMAPRIS: 365 000:- 
�&�o�]�‰�d�}�‰���‰�Œ���•���v�v�]�v�P���]�v�l�o�X���Z�Ç���Œ���µ�o�]�l���‰�
���(�Œ���u�•�š���u�� 31 900:-
�� �'�	�>�>���Z���>���'���Z�&�P�Z�������D���^�<�/�E���Z

�W�P�d�d�/�E�'���Z���E�K�s�������d���^�>���d�d���Z�<�Z�K�^�^
�^�o�
�©���Œ�l�Œ�}�•�•���Œ���u�����������•�š�����(�µ�v�l�Ÿ�}�v���}���Z���l�À���o�]�š� �š�X��

�D���•�l�]�v���Œ���(�‚�Œ���}�u�P�
���v�������o���À���Œ���v�•�W
�E�K�s�������d�����í�ì�����µ�©���Œ�G�Ç�� �W�Z�/�^���&�Z���E�W���ñ�ð�ì���ì�ì�ì�W�r
�E�K�s�������d���ï�ñ�î�����&�� �î�ñ�ñ���ì�ì�ì�W�r
BOGSERADE SLÅTTERKROSSAR:
�E�K�s�������d���ï�ì�ó�d�� �W�Z�/�^���&�Z���E�W���î�ð�ñ���ì�ì�ì�W�r
�E�K�s�������d���ï�ñ�ì�ó�d�������U���u���u���©���� �W�Z�/�^���&�Z���E�W���ï�î�õ���ì�ì�ì�W�r

PÖTTINGER IMPRESS 
�E�z�,���d���r���E�h���	�s���E���D�������D���E�d���>�&�K�>�/��

�Z�µ�v�������o�•�‰�Œ���•�•���]���‰�Œ�}�+�•�l�o���•�•���v���u�������À���Œ�]�������o���l���u�u���Œ���X
���]�v���v�]�v�P���u�������v���š�����o�o���Œ���u���v�š���o�‰�o���•�š�X
�D���•�l�]�v���Œ���(�‚�Œ���}�u�P�
���v�������o���À���Œ���v�•�W
�/�D�W�Z���^�^���í�ñ�ñ���s�����W�Z�K�� �<�K�E�d���<�d�����K�^�^���&�P�Z���W�Z�/�^
�/�D�W�Z���^�^���í�ô�ñ���s�����W�Z�K�� �<�K�E�d���<�d�����K�^�^���&�P�Z���W�Z�/�^
�/�D�W�Z���^�^���ï�í�ò�ì���s�����W�Z�K�� �<�K�E�d���<�d�����K�^�^���&�P�Z���W�Z�/�^

PÖTTINGER TOP STRÄNGLÄGGARE
���v�r���}���Z���š�À�
�Œ�}�š�}�Œ�]�P�����•�š�Œ���v�P�o���P�P���Œ�����(�‚�Œ���}�u�P�
���v������
�o���À���Œ���v�•�X

TOP 342 KAMPANJPRIS: 55 000:-
TOP 382 KAMPANJPRIS: 65 000:-
TOP 422 89 000:-
�d�K�W���ó�ò�î�����î�r�Œ�}�š�}�Œ�]�P�� �î�ð�õ���ì�ì�ì�W�r
�d�K�W���ô�ð�î�����î�r�Œ�}�š�}�Œ�]�P�� �ï�î�ì���ì�ì�ì�W�r
�d�K�W���õ�ò�î�����î�r�Œ�}�š�}�Œ�]�P�� ���W�Z�/�^���&�Z���E�W���ï�ð�ñ���ì�ì�ì�W�r

�d���ñ�X�õ�ì���Z�^�����y�/�D���r�����/�d�/�K�E���n���ñ�r�•�l���l���Œ����
�D�}�š�}�Œ�W���&�W�d���î�ñ�õ���Z�l�U���^�š���P�����s

�,�i�µ�o�µ�š�Œ�µ�•�š�v�]�v�P�W���ô�ì�ì�l�ò�ñ�Z�ô�ì�ì�U���ð�ì�ñ�l�ó�ì�Z�î�ì
�^�‰���v�v�u�
�o�•�š���v�l�W���ò�ð�ì�ì�>���l���š�‚�u�v�]�v�P�•�l���‰�����]�š���š�W���ó�î���o�]�š�l�•���l

�d�Œ�‚�•�l�À���Œ�l�W�����Ç�o�]�v�����Œ���]���u���š���Œ���ò�ì�ì���u�u���•���u�š���Z�^�r���Ç�o�]�v�����Œ�U���K�‰�Ÿ�r�(���v��
�Œ���v�•�G���l�š�U�����o���l�š�Œ�]�•�l�š���•�š���o�o�����Œ�����‚�À���Œ�r���}���Z���µ�v�����Œ�•�
�o�o�U�����}�•�•�‰�Œ�]�����Œ���X����

�^�l���Œ���}�Œ���W���í�ô���(�}�š���s���Œ�]�&�������U���Z�Ç���Œ���µ�o�]�•�l���i�µ�•�š���Œ�]�v�P�����À���l�v�]�À�‰�}�•�]�Ÿ�}�v���ñ�ó�U�ñ��
���u�X���^�l���Œ���}�Œ���•���µ�š�}�u���Ÿ�l�W�����µ�š�}�G�}���š�¡���u���Œ�l�(�‚�o�i�v�]�v�P�•�r

�•�Ç�•�š���u
��
 AXIMAPRIS: 1 820 000:-  

�� �'�	�>�>���Z���î���>���'���Z�&�P�Z�������D���^�<�/�E���Z
�� �ñ�r���Z�/�'���D���^�<�/�E�^�<�������&�P�Z�^�	�<�Z�/�E�'�U����
�� ���Z���E���^�>�	���<�^�h�d�Z�h�^�d�E�/�E�'���˜�����K�Z���s���'�E���/�E�'���Z���/���W�Z�/�^���d�X

�d���ð�X�õ�ì���Z�^�����y�/�D���r�����/�d�/�K�E���n���ð�r�•�l���l���Œ����
�D�}�š�}�Œ�W���&�W�d���í�ó�ñ���Z�l�U���^�š���P�����s��
�,�i�µ�o�µ�š�Œ�µ�•�š�v�]�v�P�W���ô�ì�ì�l�ò�ñ�Z�ô�ì�ì�U���ð�ì�ñ�l�ó�ì�Z�î�ì
�^�‰���v�v�u�
�o�•�š���v�l�W���ñ�ì�ì�ì�>���l���š�‚�u�v�]�v�P�•�l���‰�����]�š���š�W���ó�î���o�]�š�l�•���l
�d�Œ�‚�•�l�À���Œ�l�W�����Ç�o�]�v�����Œ���]���u���š���Œ���ò�ì�ì���u�u���•���u�š��
�Z�^�r���Ç�o�]�v�����Œ�U���K�‰�Ÿ�r�(���v���Œ���v�•�G���l�š�X���E�Ç�Z���š�����r���(�‚�Œ�•�
�o�o��
�•�}�u���•�š���v�����Œ���X����

�^�l���Œ���}�Œ���W���í�ñ���(�}�š���,�]�P�Z�����‰�����]�š�Ç
�^�l���Œ���}�Œ���•���µ�š�}�u���Ÿ�l�W�����}�v�š�Œ�}�o�G�}���š�¡����
�u���Œ�l�(�‚�o�i�v�]�v�P�•�•�Ç�•�š���u
��
AXIMAPRIS: 1 495 000:-
�'�	�>�>���Z���í���>���'���Z�&�P�Z�����D���^�<�/�E
�ñ�r���Z�/�'���D���^�<�/�E�^�<�������&�P�Z�^�	�<�Z�/�E�'���˜��
���Z���E���^�>�	���<�^�h�d�Z�h�^�d�E�/�E�'���/�E�'���Z���/���W�Z�/�^���d�X

  ���:�P�Z�E�,�h�>�d��
_�����Z�/�<�^�d������
_���&�>���E��
_���&�>�K���z��
_���&�	�Z�:���^�d�������E��
_���'���D�>�����z��
_���'�Z�	�^�d�K�Z�W��
_���:�P�E�<�P�W�/�E�'��
_���<���>�D���Z��
_���<�/�^����
_���<�h�D�>���� 
�<�h�E�'�	�>�s��
_���>�/���<�P�W�/�E�'��
_���>�/�E�<�P�W�/�E�'��
_���D�K�d���>����
_���D�h�E�<�������>��
_���E�K�Z�Z�<�P�W�/�E�'��
_���^�<�P�s������
_���s�������/�'����
_���s���d�>���E������
_���s�/�D�D���Z���z
���E�����Z�^�����E�����Z�^�^�K�E�^���D���^�<�/�E���������s�	�Z�E���D�K��
_���Z���r�D���^�<�/�E���Z���d�Z���E���^��
_���&���������}�}�l���˜���/�v�•�š���P�Œ���u���›���Æ�]�u��������
_���Á�Á�Á�X���Æ�]�u���X�•��

���o�o�����‰�Œ�]�•���Œ���‰�
�������v�v�����•�]���������Œ�����Æ�l�o�µ�•�]�À�����u�}�u�•���}���Z���P���o�o���Œ�����v�����•�š���‰�
���o���P���Œ�š�Œ���l�š�}�Œ���Œ���}���Z���o���P���Œ�u���•�l�]�v���Œ�X���Z���•���Œ�À���Ÿ�}�v���(�‚�Œ���u���o�o���v�(�‚�Œ�•���o�i�v�]�v�P���•���u�š���š�Œ�Ç���l�(���o�X���s�]�•�•�����‰�Œ�}���µ�l�š�À���Œ�]���Ÿ�}�v���Œ���l���v���(�‚�Œ���l�}�u�u�����u���o�o���v�����v�o���P�P�v�]�v�P���Œ�v���X���D���•�l�]�v���Œ�v�����‰�
�����]�o�����Œ�v�����l���v���À���Œ�������Æ�š�Œ���µ�š�Œ�µ�•�š�������X

ENGAGEMANG • TILLGÄNGLIGHET • TRYGGHET
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enligt Anders märkt av stora 
förändringar i kundernas 
beteende.

– Vi har aldrig tidigare 
varit med om så stora för-
ändringar i beteende så 
snabbt. Vi hade otroliga 
ökningar på e-handeln i 
början av pandemin och 
man märkte även av att folk 
bunkrade en del produkter 
på grund av oro.

På Ica hade man redan 
innan pandemin slog till 
påbörjat ett arbete för att 
ställa om till ett mer agilt 
arbetssätt, med mer själv-
styrande team och investe-
rat i en del ny teknik, som 
hjälpte koncernen att ställa 
om snabbt.

– Det gjorde att vi kom 
otroligt snabbt av start-
blocken. Vi hade lätt att 
hitta varandra och hitta 
nya prioriteringar. Det var 

inspirerande att se, säger 
Anders.

Även på Dagab behövde 
man ställa om:

– Under pandemin upp-
täckte vi att butiker som 
tidigare inte ha� så mycket 
kundtra�k �ck ett upp-
sving och att andra i stäl-
let fått färre kunder och vi 
har dubblat e-handeln mot 
hur det var innan. Jag tror 
att man kommer ta med sig 
de förändrade beteendena 
framåt också, sa Peter.

Både Johan, Anders och 
Peter konstaterade att man 
till viss del är på väg tillbaka, 
men att konsumenternas 
sätt att handla nog aldrig 
riktigt kommer gå tillbaka 
till hur det var innan.

���������������������

Pandemin och de ökade pri-
serna på livsmedel följdes av 

kriget i Ukraina, som ytter-
ligare ökat på priserna som 
satt press på hela livsmed-
elskedjan. Peter menar att 
dagligvaruhandeln har ett 
ansvar att hjälpa till att ta 
de ökade kostnaderna som 
också drabbat producen-
terna och hela kedjan.

– Alla i ledet måste ju 
tjäna pengar och få kost-
nadstäckning för att det ska 
fungera och för att ha råd att 
investera inför framtiden 
också, säger han och menar 
att man på Dagab bland 
annat gjort undantag i sina 
processer och tidsfönster för 
att hjälpa till.

– Men sen är det också 
så att man inte bara ensi-
digt kan tro som vissa säger 
”det är väl bara att höja pri-
serna.” Konsumenterna 
måste också ha råd, konsta-
terade han.

Både Peter, Anders och 
Johan tror att många hushåll 
kommer få det tu� fram-
över och att de då kommer 
välja mer med plånboken. 
Enligt Johan på är konsu-
menterna också vana vid en 
viss prisbild på varorna de 
normalt sett handlar:

– Kunden är van att betala 
ett visst pris för exempelvis 
en laxsida om den då blir 
dyrare så är det ett pris som 
kunden inte känner igen sig 
i, berättar han.

����������������

De ökade priserna syns inte 
bara på livsmedel, utan i alla 
delar av samhället. Anders 
menar att man trots ökning-
arna vi ser i dag inte sett top-
pen än.

– I kvartal tre kommer ett 
genomsnitt av folket hamna 
i en form av prischock, säger 

Anders och menar att även 
om dagligvaruhandeln inte 
är lika konjunkturkäns-
lig som andra sektorer, så 
märker man redan nu av att 
kunderna handlar annor-
lunda.

– Utan att vi gjort någon 
insats, ser vi redan nu att 
kunderna skalar ner och att 
vi exempelvis säljer mer av 
Ica Basic. Så jag tror att vi till 
hösten kommer att se ytter-
ligare förändrade konsu-
mentbeteenden och andra 
förväntningar på våra erbju-
danden.
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Pandemin och kriget i 
Ukraina har resulterat i sti-
gande priser på livsmedel 
men har också förändrat 
hur konsumenterna hand-
lar. Under mässan Nordic 
Future Food hölls en panel-
debatt mellan Peter Holm, 
vice vd på Dagab, Anders 
Svensson, vd för Ica Sverige, 
och Johan Augustsson, 
vd på Lidl. De diskute-
rade bland annat hur för-
utsättningarna för både 
dagligvaruhandeln och 
konsumenterna ändrats 
sedan pandemins början. 
En del förändrade beteen-
den kvarstår fortfarande 
trots att restriktionerna nu 
är borta.

– En del kunder som tidi-
gare handlade mer, har nu 
börjat handla mer sällan. 
Men man handlar också 
andra typer av varor än tidi-
gare och mer på nätet än 
innan pandemin, sa Johan 
och berättade att hittills 
har Lidl inte satsat på någon 
e-handel utan valt att foku-
sera på sina fysiska butiker i 
stället.

Även på Ica har man 
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Vi �nns i monter E125 på Borgeby Fältdagar   – Välkomna!
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för man kommer med helt 
olika vinklar in i djurhåll-
ningen. Så i materialet har 
vi försökt förklara lite hur 
djurskyddsinspektörerna 
tolkar det de ser och vad du 
som djurhållare säger.

�����������

Allt material �nns tillgäng-
ligt på Växas hemsida, och 
den första �lmen som släpp-
tes kallar de själva för skit�l-
men. 

– Anledningen till att vi 
började sprida just ”skit-
�lmen” är att anmärk-
ningar för smutsiga djur 
och anmärkningar kopp-
lade till renheten hos djuren, 
till exempel att liggplatsen 
inte är tillräckligt torr och 
ren, är den absolut vanli-
gaste anmärkningen när 
det kommer till nötkreatur.
Därutöver �nns en �lm om 
varför vi har djurskydds-
kontroller, berättar Anna-
Lena och poängterar att det 
är viktigt att komma ihåg att 
det egentligen inte är mer 
dramatiskt än att besiktiga 
bilen. 

– Om du besiktigar bilen 
och får en anmärkning, 
betyder det inte att du är 
en dålig bilförare. Utan det 
visar att det �nns något du 
inte har uppmärksammat 
och som du behöver åtgärda. 
Då gör man det, och ibland 
behöver man visa upp bilen 
igen och ibland inte. Och 
lite på samma sätt funge-
rar djurskyddskontrollerna, 
säger hon och fortsätter: 

– Du behöver inte skäm-
mas om du får en anmärk-
ning, det betyder inte att 
du är en dålig djurhållare. 

Utan det betyder bara att du 
inte uppmärksammat något 
som inte riktigt når upp till 
lagens krav.

Det �nns också en �lm 
som handlar om själva besö-
ket. 

– Den belyser vad du har 
för rättigheter och skyldig-
heter. Till exempel att du har 
skyldighet att ge inspektö-
rerna tillgång till alla djur-
utrymmen, men du har 
också rätt att ha med dig 
en stödperson om du vill 
det, om den kan in�nna sig 
inom rimlig tid. Det kan 
vara väldigt värdefullt tror 
jag, speciellt om det är ett 
återbesök. 

Ett annat exempel är att 
både djurhållaren och kon-
trollanten har rätt att doku-
mentera. 

– Inspektörerna har rätt 
att fotografera det som de 
uppmärksammat, alltså 
brister. Då är det bra att 
komma ihåg att du själv har 
möjlighet att fotografera 
samma sak. Du kan även 
spela in dialog om du vill att 
det ska �nnas dokumente-
rat. 

Anna-Lena berättar att 
man även tagit fram en 
punktlista med saker som 
kan vara bra att gå igenom 
innan en kontroll, och man 
har där utgått från de vanli-
gaste anmärkningarna. 

– Så om du som djurhål-
lare vill känna dig lite tryg-
gare inför kontrollen så 
kan du checka av den listan 
innan. 
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Hon säger också att trots att 
det är djurhållningen som 

besiktigas, så är man som 
djurhållare också i fokus. 
Det hon sy�ar på är något 
som kallas tillsyn och hand-
lingsplikt, vilket innebär att 
man som djurhållare har 
skyldighet att ha tillräcklig 
uppsikt över djuren för att 
upptäcka förändringar eller 
nya behov hos djuren och 
agera ute�er det. 

– Jag tror inte alla lant-
brukare förstår att de 
frågor som ställs vid en djur-
skyddskontroll o�a sy�ar 
till att värdera hur du har 
agerat i olika situationer. 
Det kan vara att man ringt 
veterinären om ett djur visat 
sjukdomssymptom, gett en 
hängig kalv vätska eller om 
djuren växt så mycket att de 
behövt �ytta till en annan 
box.

Hon hoppas att man med 
materialet kan bli mer för-
beredd på vilka frågor som 
kan komma, och vad det är 
de egentligen undrar. 

– Svaret kan vara så enkelt 
som att ”jag pratade med 
veterinären för två dagar 
sedan, som bedömde att vi 
kunde avvakta”. Det är led-
samt om det blir en anmärk-
ning bara för att man inte 
förstått vad det var kontrol-
lanten undrade. 

���������������������
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En annan viktig del menar 
Anna-Lena är att vara aktiv 
i processen e�er kontrollen. 
I materialet �nns det en �lm 
om den här viktiga delen.

– Länsstyrelsens beslut 
kommer antingen via e-post 
eller brev, och är det något 
som behöver åtgärdas så 
�nns det en tidsfrist för när 

det ska vara åtgärdat. Men 
det är vanligt att det här bre-
vet blir liggande, och jag tror 
att många gånger som ett 
ärende går vidare och leder 
till ett föreläggande, är bara 
för att man missat att åter-
koppla till myndigheten. 

Om man får en anmärk-
ning �nns det i materialet 
tips och råd om hur man 
kan åtgärda detta. 

– Och hur man kan för-
ändra sin djurhållning så 
det inte blir en ny anmärk-
ning för samma sak. 

Materialet hittar du via 
https://q.ja.se/KJIha
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– Vi på Växa tänker att man 
kan minska stressen och 
oron kring djurskyddskon-
troller genom att öka sin 
egen kunskap om vad kon-
trollerna egentligen handlar 
om, vad djurskyddsinspek-
törerna vill, vad frågar de 
om och varför de frågar om 
olika saker, säger Anna-
Lena Hegrestad, veterinär 
på Växa Sverige.

Materialet består främst 
av korta �lmer, men även 
en punktlista som man kan 
gå igenom inför ett besök. 
Anna-Lena berättar att 
Växa med materialet vill ge 
lantbrukaren en inblick i 
vilka glasögon som inspek-
törerna har på sig vid en 
kontroll.

– Djurskydds inspek-
törerna är bra på att tolka 
lagen. Det är det de kan 
riktigt bra. Djurhållaren 

är väldigt duktig på sin 
djurhållning. Men ibland 
krockar de här två bilderna, 
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Dagen började med ett gårds-
besök på Wiggeby Jordbruk 
AB för att sedan fortsätta på 
LRF:s kontor i Stockholm. 
Där blev det presentation av 
både LRF Ungdomen och 
LRF i stort. Man tog upp saker 
som är viktiga för svenskt 
lantbruk som hållbarhet och 
EU med LRF:s experter. 

Under e�ermiddagen 
genomfördes en debatt, där 
alla ungdomspartier utom 
Ung Vänster fanns represen-
terade, på grund av sjukdom. 
Under debatten tog man upp 

villkoren för att bo och verka 
på landsbygden och framti-
den för branschen. En fråga 
var hur partierna tycker att 
matproduktionen ska öka 
enligt den beslutade livs-
medelsstrategin. 

– Om vi ska få bättre livs-
medelsproduktion, om vi 
ska ha konkurrenskra�iga 
lantbrukare så måste vi se 
till att man kan köra sina 
maskiner, drivmedelspri-
serna måste ner. Vi måste 
se till att man konkurre-
rar på samma villkor, sa 
Matilda Ekeblad, förbunds-
ordförande för Moderata 
Ungdomsförbundet, MUF, 
och fortsatte:

– Vi måste sänka skat-
ter och avgi�er för att man 

ska ha råd att driva den pro-
duktion som man vill göra. 
Men vi måste också refor-
mera miljöbalken för att se 
till att den underlättar mer 
för lantbrukare.

���������������

Centerpartiets Ungdoms-
förbunds, CUF, miljö-, 
klimat- och landsbygdspo-
litiska talesperson Linus 
Karlén pratade också 
mycket om vikten av kon-
kurrensvillkor och långsik-
tiga mål. 

– Och inte kortsiktiga 
stöd som gäller ett par år, 
sånt som kan ändras för att 
en annan budget går ige-
nom, sa han. 

Kristdemokraternas ung-

domsförbunds, KDU, för-
bundsordförande Nike 
Örbrink tyckte att man ska 
revidera skrivningarna i 
livsmedelsstrategin så att 
det blir ett tydligare fokus på 
produktionen. 

– I slutet av 80-talket hade 
vi en självförsörjningsgrad 
på 75 procent och i dag är 
den 50 procent. Vi vill sätta 
ett nationellt mål om att gå 
tillbaka till 75 procent, sa 
hon.

Grön Ungdom, Miljö-
partiets ungdomsförbund, 
var representerat av Elon 
Wissing som är partiets 
landsbygds- och miljöpoli-
tiska talesperson.

– Jag tror det största vi kan 
göra är att sätta ett fast mål 
och ett årtal när vi ska uppnå 
det. Men sedan tror jag att 
mycket ligger på kommunal 
nivå där vi måste se till att 
upphandlingar med skolmat 
och mat till äldre i mycket 
högre grad är svenskt och 
ekologiskt. Så att lantbru-
kare får en långsiktighet, sa 
han och fortsatte: 

– Sedan har vi också ett 
problem i många kommu-
ner att man väljer att explo-
atera på jordbruksmark. Jag 
kommer från Åre och sit-
ter i Samhällsbyggnads-
nämnden och det är minst 
tre till fyra ärenden per 

nämnd där vi tar jordbruks-
mark i anspråk och det är ett 
jätteproblem. Vi måste �xa 
ett större systematiskt skydd 
på kommunal nivå för att vi 
inte ska ta jordbruksmark i 
anspråk så att vi kan produ-
cera mer själva. 
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En annan fråga som togs 
upp var vad kan politiken 
göra för att stötta genera-
tionsväxlingen.

– Det behöver vara enk-
lare att vara bonde, sa Erik 
Lindgren, miljö och ener-
gipolitisk talesperson för 
Ung svenskarna, SDU, och 
nämnde utmaningar som 
svårigheter att få banklån 
och krångliga och tidskrä-
vande tillståndsprocesser. 

Han nämnde lägre driv-
medelspriser som ett sätt att 
göra det möjligt att skapa en 
bu�ert för att kunna hålla 
i gång företag som ny när 
marginalerna är små. 

Linus Karlén från CUF 
nämnde också svårighe-
terna med kapital.

– Vi behöver bland annat 
se till att det blir enklare och 
billigare att spara och lätt-
are att bygga upp ett kapital. 
Sedan handlar det också om 
att se till att när man väl har 
fått igång ett jordbruk se till 
att det är ekonomiskt håll-

bart i längden. Och se till att 
det �nns utbildningstillfällen 
för dem som vill utbilda sig.

– Jag tror att det här är 
en fråga där ni som är ute i 
verkligheten sitter på kun-
skapen som ser och hör 
var behoven �nns. Vad ni 
behöver av oss, snarare än 
att vi ska berätta för er hur 
vi ska lösa ert problem. Så 
jag ser fram emot att höra 
mer från er kring vad som 
behöver göras, sa Sveriges 
socialdemokratiska ung-
domsförbund, SSU:s för-
bundsordförande Lisa 
Nåbo.

Elin Hjelmestam som 
ansvarar för Liberala ung-
domsförbundet, LUF:s, eko-
nomiska frågor höll med Lisa. 

– Det man kan göra är att 
inte skapa hinder och göra det 
så enkelt som möjligt, sa hon. 

Schyssta och långsiktiga 
spelvillkor, att bankerna 
jobbar tillsammans och att 
se över reglerna för arv var 
andra förslag från Matilda 
från MUF. 
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Klaus Depner vid Friedrich 
Loe�er-institutet i Tyskland 
har varit involverad i arbetet 
med ASF sedan viruset först 
upptäcktes i Georgien 2007, 
och är i dag en av de främsta 
experterna på området.

Han inledde sitt anfö-
rande under webbinariet 
med att konstatera att man 
för att kunna bekämpa och 
begränsa spridning av ASF 
behöver veta en del om sjuk-
domen, om epidemiologi 
och inte minst om interak-
tionen mellan människor 
och värddjuret, som i detta 
fall utgörs av vildsvin och 
tamgrisar.
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Depner berättade att ASF 
smittar via kontakt med 
kroppsvätskor från smit-
tade grisar, sannolikt inte 
via aerosol som en del 
andra sjukdomar kan göra. 
Inkubationstiden är vanli-
gen tre-fem dagar och i den 
icke kroniska formen av 
sjukdomen är det vanligt att 
grisarna dör omkring fem 
dagar e�er de första symp-
tomen.

En svårighet med ASF 
är att det inte �nns något 
speci�kt symptom som 
gör att man kan vara 
säker på huruvida en gris 
är smittad med ASF eller 
någon annan sjukdom, 
utan provtagning krävs 
för att säkerställa diag-
nosen. Vanliga symptom 
som enligt Depner även 
kan vara tecken på andra 
sjukdomar är hög feber, 
plötsligt förhöjd död-
lighet bland grisar utan 
andra synliga symptom, 
minskad aptit, okoordine-
rat rörelse mönster, kräk-
ningar, diarré, kastningar 
samt blödningar i huden.
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En vanlig missuppfatt-
ning kring ASF är smitt-
samheten, menar Depner. 
ASF smittar nämligen inte 
lika snabbt och kra�fullt 
som många kanske tror. 
Istället tar det vanligen ett 
par dagar från det att första 
grisen smittats, tills att den 
visar symptom och att dess 
boxkamrater smittas.

– Att de�niera ASF som 
väldigt smittsam leder till 
felaktiga förväntningar och 
undervärdering av pro-
blematiken, sa han och 
nämnde in�uensa, klas-
sisk svinpest samt mul- och 

klövsjuka som exempel på 
sjukdomar som smittar 
snabbare.

När det gäller ASF kan 
det ta veckor eller månader 
innan alla grisar i en stor 
�ock smittats. Den relativt 
sett låga smittsamheten ska 
dock absolut inte tas som en 
indikator på sjukdomens 
allvarlighetsgrad och grad 
av påverkan, poängterade 
Depner:

– Det �nns sjukdomar 
med låg smittsamhet som är 
allvarliga och påverkar i hög 
grad, exempelvis ASF, sam-
tidigt som det �nns andra 
sjukdomar som är mycket 
smittsamma, men min-

dre allvarliga och med lägre 
påverkansgrad.
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Även om utvecklingen av 
vacciner pågår med lovande 
resultat så �nns det hittills 
inget färdigt vaccin, vil-
ket ledde Depner in på det 
huvudskapliga budskapet 
med hans föredrag:

– Till syvende och sist har 
vi bara biosäkerhet som vårt 
enda verktyg för att kont-
rollera sjukdomen, sa han 
och fortsatte:

– Jag brukar dela in bio-
säkerhet i två olika delar; 
hårdvara och mjukvara. 
Hårdvara kan du köpa för 

pengar; du kan bygga sta-
ket, du kan �xa till ditt stall. 
Men hårdvaran är bara ena 
sidan av myntet. Vad som 
enligt min mening är ännu 
viktigare är mjukvaran; 
kunskap och erfarenhet.
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Depner gav ett talande 
exempel på att biosä-
kerhet faktiskt funge-
rar, via ett praktiskt fall 
i en avlägset belägen by 
i Kaukasusbergen. I byn 
fanns det runt 5 000 grisar 
i ett stort antal hushåll med 
omkring 20 grisar per hus-
håll.

– När jag kom dit hade 

alla grisar i byn dött, utom 
på en gård.  Den första 
frågan; hur viruset hade 
kommit till byn, var gan-
ska enkel att besvara. 
Busschau�ören som körde 
skolbarnen till skolan nere 
i dalen hade köpt billigt 
”panikslaktat” kött med 
ASF med sig hem från dalen. 
På så vis tog sig viruset in i 
hans hushåll och vidare till 
grisarna via utfodring av 
matrester. Sedan spreds det 
vidare i byn via en veteri-
när. Problemet var att ingen 
i byn kände till ASF då, sa 
han och berättade vidare:

– Nästa fråga var; varför 
klarade sig grisarna på en 

av gårdarna sig undan? Jo 
– ägaren berättade att han 
följde tre regler; hans grisar 
�ck inga matrester, han tillät 
inga besökare på gården, det 
vara bara han och hans fru 
som hade kontakt med gri-
sarna och när de gick in till 
grisarna bytte de skor och 
kläder. Det här visar, att om 
du tillämpar biosäkerhets-
regler konsekvent, så att de 
även gäller på lördagar och 
söndagar och under semes-
tertid, så kan du skydda 
dina grisar mot ASF.
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Recirkulera gödsel i jordbruket 
– viktigare än någonsin
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�drabbas av pågående krig, inte bara på 
grund av förlusten av de stora växtodlings-
marknaderna i Ukraina och Ryssland, 
utan också på grund av �askhalsar i resur-
ser som mineralgödsel och diesel. Priserna 
på spannmål och grödor har ökat till följd 
av att priserna på diesel och mineralgödsel, 
viktiga insatsmedel inom jordbruket, har 
skjutit i höjden. 

För att kunna producera mat i stor skala 
behövs växtnäring, som i dag till stor del 
kommer från importerad mineralgödsel. 
Genom att utveckla ett cirkulärt �öde av 

näringsämnen kan jordbruket bli mindre 
beroende av industriellt framställd mineral-
gödsel samtidigt som förlusterna av viktiga 
näringsämnen till Östersjön minskas e�er-
som resurserna tas till vara på ett e�ektivare 
sätt. Nu �nns möjligheten att agera lång-
siktigt och skapa system som understödjer 
återförsel av näringen till jordbruket.

”Vi behöver långsiktiga spelregler, säger 
Line Strand, Hushållningssällskapet, – inte 
subventioner som låser fast lantbrukare i 
beroendet av mineralgödsel. Skärpta regel-
verk och ekonomiska incitament till innova-
tion och teknikutveckling kan stimulera till 
nyttjandet av be�ntliga närings�öden och är 
en smartare väg att gå.”

För att bidra till  den utvecklingen dri-
ver BalticWaters2030, tillsammans med 
SLU och RISE, demonstrationsprojektet 
Cirkulär NP – bättre kretslopp för djurgöd-
sel. Genom att skapa gödningsmedel som 
optimeras för olika markers och grödors 
behov, som är transporterbar och som e�er-
frågas av lantbrukare, är målet att omfördela 
fosfor från marker med näringsöverskott till 
marker med underskott. 

”Ett bättre kretslopp för näringsämnen 
i jordbruket kan främja den ekonomiska 
utvecklingen både i första ledet hos lant-
bruksföretagen – men även i nästa led, dvs 
i butiks-ledet. Det skulle det innebära att 
det går att sälja produkter som bygger på 

riktiga kretslopp, säger Konrad Stralka, 
BalticWaters2030.”

Om vi använder be�ntliga resurser 
på ett mer e�ektivt sätt kan vi skapa en 
win-win-situation för jordbruket och mil-
jön. Nedan listar vi fyra punkter som våra 
politiker kan börja arbeta med omgående:
 � Skärp svensk lagsti�ning för att uppnå en 
ökad användning av återvunnen näring i 
jordbruket. 
 � Inför stöd för utveckling av tekniker som 
möjliggör återföring av näringsämnen 
från djurgödsel.
 � Inför ett bonussystem eller merbetalning 
till lantbrukare som använder återvun-
nen djurgödsel i stället för mineralgödsel.
 � Sätt upp mål för hur stor andel av 
näringen som tillförs grödor ska ha sitt 
ursprung i återvunnen gödseln.
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8 års brottgaranti
 Stålgjutna Cambridgeringar (GGG50) 
 med 8, 9 & 10 ekrar
 Stålgjutna 2D Bölgeringar (GGG50)
 med 8, 9 & 10 ekrar

5 års brottgaranti
 Cambridgeringar i gjutjärn (GG25)
 med 8, 9 & 10 ekrar
 Stålgjutna stjärnringar (GGG50)

3 års brottgaranti
 Cambridgeringar (GG25)
 med 3 & 5 ekrar
 Crosskillringar, Knasterringar &
 jordpackarringar i gjutjärn (GG25)

Martin Grönvall  042-301 91 30 •  Claes Grönvall 042-839 31, 070-577 42 25

För närmaste återförsäljare kontakta:

www.he-va.commail: mg@heva.com

Upp till 8 års garanti på våra stålgjutna kvalitetsringar

Följ oss på facebook

Träffa 
oss i monter

E65 
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Det återstår några viktiga beslut att 
fatta. Vi kan inte påverka allt, men 
med små medel kan vi tillsammans 
göra stor skillnad för både plånbok 
och miljö.  
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När Jordbruksaktuellt besöker 
skolan är det tre veckor kvar till 
studenten. Eleverna är taggade och 
tycker att det är skönt att det snart 
är dags, men säger att de kommer 
sakna varandra. 

– Det är ändå lite sorgligt, för 
vi har ju i stort sett bott ihop i tre 
år. Sen kommer man inte kunna 
ringa någon och säga att ”du, jag 
har tråkigt”, och så är någon där på 
en minut, säger Malin Jansson och 
William Kindvall instämmer: 

– Det blir nog lite ensamt, för nu 
är man aldrig själv. 

��������������

Totalt går det runt 280 elever på 
skolan. I klassen är de 20 elever, 
ungefär häl�en tjejer och hälf-
ten killar. De �esta kommer från 
Värmland men det är också några 
från Örebro. Varför de valde att 
börja på Lillerud varierar:

– Jag kommer inte från någon 
gård men jag har varit intresserad 
länge och varit med och jobbat, så 
då var det självklart att jag skulle 
gå här, säger Tobias Olsson.

– Jag kommer från en liten gård, 
och min pappa och bror har job-
bat ute på andra gårdar. Så det föll 
sig naturligt e�ersom jag har det 
hemma, berättar Linnea Johnsson. 

Erik Holm kommer från 
Fjugesta. Han berättar att han 
tänkte söka naturbruksgymna-
siet i Örebro, men att de �ck för få 
sökande det året och att han hade 
fått upp ögonen för Lillerud på 
skolans Öppet Hus.

– Då tänkte jag att jag kanske 
skulle välja hit, för att se lite nya 
trakter, och det var ett riktigt bra val.
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Klassen började ettan hösten 2019, 
och lagom när andra terminen 
kommit i gång kom coronapande-
min. Totalt har de ha� distansstu-
dier under ungefär 1,5 år. 

– Vi har väl egentligen bara ha� 
en hel termin på skolan, och det 
var första terminen i ettan, säger 
Erik. Sen har det varit lite fram och 
tillbaka hela tiden. 

– Skolan var ju inte beredd på 
det, så vi har fortfarande inte fått 
igen de praktiska delar vi förlorade 
i slutet på ettan, säger Malin. 

De berättar att de bland annat 
missade vårbruket på skolan, som 
är en del av utbildningen i års-
kurs 1, och många timmar i djur-
stallarna, något som märktes när 
var dags för praktik ute på gårdar 
i årskurs 2. 

– De frågade hur mycket vi hade 
gjort vissa saker på skolan, och då 
hade man inte gjort något. Men 
nu när vi har gått klart så tror jag 
inte det märks lika mycket. Men 
när vi kom ut på de första praktik-
platserna var det lite jobbigt, säger 
Maja Bergström. 

Men trots distansstudier har de 
lärt sig mycket av varandra. 

– Hade man en fråga så var det 
alltid någon i klassen som  visste 
svaret, för att de jobbade på en 
gård där de gör så, säger Malin.
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– Kunskapsmässigt tror jag inte 
det har påverkat så mycket, och 
vi �ck i alla fall all praktik, säger 
William, som får medhåll av 
Linnea:  

– Alla i klassen är väldigt 
drivna, men hade vi inte varit det 
hade det nog påverkat mer.
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Under utbildningens två sista år 
får eleverna välja om de vill spe-
cialisera sig på lantbruksdjur eller 
växtodling och maskin. 

– Vi som läser djur kan välja 

mellan ett och tre djurslag att spe-
cialisera oss på, beroende på hur 
mycket lu� vi har i schemat, berät-
tar Maja. Jag som läser högskole-
förberedande har exempelvis bara 
kunnat välja ett djurslag. 

De som valt inriktning växt-
odling och maskin har exempelvis 
kunnat läsa en specialiseringskurs 
i maskinteknik. 

– Då har vi framför allt varit i 
verkstaden, berättar Tobias. 

Utöver praktiken ute på går-
dar säger eleverna att de praktiska 
kurserna på skolan varit de bästa. 

– Här har man vågat ställa frå-
gor till lärarna som man kanske 
inte vågar till lantbrukarna ute på 
gårdarna, säger Malin. 
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– En ekonomikurs, säger William 

och alla håller med. Men de berät-
tar också att en kurs i företags-
ekonomi kommer att komma på 
skolan nu. 
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På skolan �nns ett internat där det 
bor runt 200 elever och alla i klas-
sen har bott på skolan, antingen 
under hela eller delar av utbild-
ningen. De säger att det har varit 
värdefullt att alla i klassen bott 
där, och menar att det blivit en helt 
annan sammanhållning. 

– Man blir som en stor familj, 
säger Hanna Sandberg. 

– Alla har sina roller, och man 
vet vilken roll alla har, tillägger 
Linnea och säger att hon tror att 
det också bidragit till att de lärt sig 
ännu mer. 

– Vi pratar kor och maskiner i 
skolan, och på fritiden sitter vi och 

pratar kor och maskiner på rum-
men. Så man får mycket utbyte av 
varandra.

Kontaktnätet som de fått med 
både varandra och andra elever, 
men även med lärare och lantbru-
kare är något de tycker är värde-
fullt med utbildningen. 

– Det mest värdefulla är väl att 
vi känner varandra så bra så man 
kan ta hjälp av varandra, säger 
Linnea. 

– Är man ute på en gård och får 
en fråga om något man inte är så 
bra på, kan man alltid säga att ”nej 
det där är inte jag så bra på men jag 
vet att exempelvis Erik är det”, till-
lägger Malin. 
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På frågan vad de ska göra e�er stu-
denten svarar de ”jobba” i kör, och 
de tror att alla i klassen har jobb. 

”Vi lär inte hamna hos 
arbetsförmedlingen 
i alla fall”
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Av de Jordbruksaktuellt pratar 
med har de allra �esta fått jobb på 
mjölkgård, och någon på gård med 
köttdjur. 

– De skriker e�er kompetent 
personal som har den grunden 
som vi har. För det är brist på det, 
säger Malin. 

De är eniga om att det �nns en 
bra arbetsmarknad att komma ut 
på. 

– På varenda praktik har man 
blivit erbjuden jobb, säger Erik och 
Maja tillägger: 

– Vi lär inte hamna hos arbets-
förmedlingen i alla fall. Och bön-
der pratar med varandra, så har 
du ett gott rykte så sprider det sig. 

Samma åt andra hållet, så det gäl-
ler att man beter sig väl. 
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– Målet är väl att någon gång 
kunna ta över en gård och driva 
den. Med allt vad det innebär, 
säger Erik och �era av de andra 
håller med. 

– Det är nog de �estas dröm, 
instämmer Maja och Linnea.
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Som det ser ut just nu kommer det 
starta två lantbruksklasser till hös-
ten, vilket innebär att lantbruk blir 
den största inriktningen på skolan.

– Det har den inte varit på 20 
år, så det är en otrolig utveckling. 
Söktrycket har fördubblats på bara 
ett par tre år, säger Anders och 
fortsätter: 

– Vi har 39 förstahandssökande 
nu, och vi räknar med att det blir 
runt 35 elever som börjar på lant-
bruksinriktningen i höst. Det är 
jättekul. Och det är kul att man 
känner att det är ett uppsving i 
branschen och att de har lätt att 
få jobb. Då är det motiverat att ha 
många elever också. 
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En utmaning för naturbruks-
utbildningarna är enligt Anders 
att de är relativt okända för perso-
ner utanför lantbruket, men han 
ser det som en utmaning att för-
söka nå �er.

– Jag tror många elever skulle 
kunna välja naturbruk och trivas, 
bara de känner till oss. Vi har prö-

vat att ha reklam på stortavlor på 
busshållplatser och andra ställen 
inne i Karlstad, i sy�e att nå �er.

Men han tror att viktigaste 
marknadsföringen är att ha en bra 
skola, att eleverna är nöjda och 
känner att de får en bra utbildning. 

– Och att praktikgårdar 
och arbetsplatser tycker att 
Lillerudselever är bra elever, och 
att de har lärt sig mycket på skolan. 
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– Dels handlar det om att vi 
tar hand om de som kommer hit. 
Att det är trevligt med kompisar, 
och att vi har en bra relation mel-
lan lärare och elever. Sen måste 
det vara hög kvalitet i själva lant-

bruksämnena, och vi måste ha 
bra och duktiga lärare som kan 
mycket. Dessutom att vi har bra 
praktikgårdar, och det har vi, säger 
Anders och fortsätter:

– Vi har också ett stort lantbruk 
här på skolan, och det är otro-
ligt viktigt. Framför allt för års-
kurs 1, för vi märker att det är en 
mindre och mindre andel av lant-
brukseleverna som har lantbruks-
bakgrund. Då är det jätteviktigt att 
vi kan förbereda dem här på sko-
lan. Första året är de med i vårbru-
ket och så gör de höstbruket som 
start på årskurs 2. Resten av tvåan 
och trean har de sin praktik ute på 
företag. 
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Brett användningsområde 
för Valtra med Kesla kran 
�������������������� �
�����������
����������
��������������
������
��������

���	��������
������������������
������������������������
����
��
������������ �

������•����
��	�����
����	����•���������
•����������
������������
•����������	�
����� �
����•�����
���������� �
������•�� ����­�����
����­�����
��������
����������
�•����

Tidigare har Gustav ha� en 
Deutz-Fahr 7250 utan kran 
som han har kört fastgöd-
sel och kalk med, men har 
länge funderat på att inves-
tera i en ny traktor med bak-
monterad kran. Han hade 
länge velat testa på kon-
ceptet och se ifall det �nns 

något intresse för körning 
med kranlastning. 

– Varför det blev en Valtra 
med Kesla kran och inte 
något annat märke har med 
�era faktorer att göra, fram-
för allt leveranstiden och 
priset. Jag beställde ekipaget 
i maj 2021 och �ck traktorn 
med monterad kran direkt 
från Valtras fabrik i mitten 
på februari 2022. Jag kollade 
på liknande lösningar innan 
jag bestämde mig för denna, 
priset för andra märken var 
minst 500�000 kronor extra 
och en dubbelt så lång leve-
ranstid. Därför blev valet 
ganska enkelt, säger Gustav.

�������������������������

Under den korta tiden som 
Gustav har ha� traktorn så 
har den redan gått mer än 

300 timmar. När han inte 
ly�er kalk eller fastgödsel 
med traktorn och kranen så 
kör han exempelvis singel 
eller annat material till sina 
markarbeten eller så mon-
terar han en träklipp och 
städar exempelvis väg- och 
åkerkanter från sly. 

– Sedan jag �ck traktorn 
så har den alltid varit uppbo-
kad på jobb vilket verkligen 
är roligt. Något jag märkt 
under tiden jag har ha� trak-
torn är att det bara är fan-
tasin som sätter gränser för 
vilka jobb man kan göra, det 
�nns otroligt många möj-
ligheter med en krantrak-
tor. För min del blir det mest 
fastgödsel- och kalkkörning 
men intresset är stort från 
�era andra håll också, vilket 
är mycket kul. I sommar ska 

vi testa på att köra en kedje-
padda på kranen och putsa 
vägkanter, det ser vi fram 
emot, säger Gustav.
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Gustav har en anställd och 
lite olika F-skattare, men 
vill ha ytterligare en anställd 
framöver. Han anser det 
som viktigt för honom 
och kunden att jobbet som 
utförs blir bra gjort, vilket 
det också blir ifall man har 
duktiga anställda som får 
bra förmåner och på så sätt 
trivs med tillvaron. 

– Jag gillar hur många 
företag jobbar i lastbils-
branschen där man har sin 
egen lastbil som man vet hur 
den funkar och som man har 
ordning på. Lite liknande 

vill jag att det ska vara hos 
mig, man har sin egen trak-
tor som man kör. På så sätt 
blir jobbet som utförs pro�-
sigt gjort vilket jag värderar 
högt, säger Gustav.
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Vid valet av kran så blev 
det en Kesla 316 kran med 
utskjut som ly�er 1�600 kilo 
vid fyra meter exklusive 
grip och rotor. Gustav prio-
riterade styrkan före räck-
vidden för att kunna lasta 
snabbare, han menar på att 
räckvidden inte är det vik-
tigaste i hans fall. Kranens 
skopa är i grunden en vanlig 
timmergrip som Gustav till-
sammans med en lokal svet-
sare svetsat fast en skopa på. 

– Kranlastning är och 

mycket uppskattat hos mina 
kunder e�ersom jag blir mer 
självständig när jag inte är i 
behov av en till maskin som 
ska lasta mig. Lastningen 
med kranen går faktiskt 
dessutom snabbare än vad 
en hjullastare klarar av. Jag 
hinner ta mellan tre och fyra 
skopor innan lastmaskinen 
hunnit tippa en skopa i kär-
ran, tre kranskopor motsva-
rar ungefär 2 500 kilo fuktig 
hönsgödsel, säger Gustav.
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Inledningen av 2022 blev 
svag sett till försäljningen av 
ekologiska livsmedel, som 
minskade med 5,5 procent, 
samtidigt som försäljningen 
av konventionella livsmedel 
ökade med 1,5 procent. 
Skillnaden i utvecklingarna 
mellan ekologiskt och kon-
ventionellt gjorde att ande-
len ekologiskt sjönk från 6,9 
procent under helåret 2021 
till 6,5 procent under första 
kvartalet 2022. Ekologisk 
mat med svenskt ursprung 
har dock inte minskat lika 
mycket som importerade 
ekolivsmedel. Det skriver 
Ekologiska Lantbrukarna i 
ett pressmeddelande.

���������������

En ny undersökning gjord 
av Sveriges Konsumenter 
visar att det är svårt att 
välja ekologisk mat i nät-
handeln, trots att konsu-

mentintresset generellt sett 
brukar vara högt bland de 
som handlar online. När 
Sveriges Konsumenter tit-
tade närmare på ekoutbudet 
av 14 vanliga matvaror i nät-
handeln drog de slutsatsen 
att det �nns gott om ekolo-
giska lågförädlade produk-
ter så som mjöl och potatis, 
men att utbudet av förädlade 
produkter är mycket sämre. 
Exempelvis är 22 procent 
av potatisen ekologisk, men 
bara en procent av chipsen 
och 31 procent av all mjölk, 
men bara 5 procent av osten.

– Det �nns gott om 
svensk, ekologisk råvara. 
Samtidigt �nns det många 
konsumenter med betal-
ningsvilja för mer förädlade 
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produkter som vill köpa 
mat som bidrar till en gi�-
fri miljö och högre biolo-
gisk mångfald. Här borde 
det �nnas en möjlighet 
för industri och handel att 
utveckla �er svenska, eko-
logiska produkter, säger Ida 
Lind, expert marknad och 
hållbarhet på Ekologiska 
Lantbrukarna.

��������������

Flera faktorer gör att det 
är svårt att jämföra kvar-
tal 1 för 2022 och 2021. 
Påskhelgen låg exempel-
vis i kvartal 1 under 2021 
men i kvartal 2 under 2022. 
Dessutom har in�ationen 
tagit rejäl fart under 2022. 
Dock tror inte Ekologiska 
Lantbrukarna att detta i sig 

påverkar relationen mellan 
ekologiskt och konventio-
nellt i någon större utsträck-
ning. Men det är tydligt att 
den ekologiska maten har 
tappat andelar i den svenska 
dagligvaruhandeln.

Här kan du läsa hela  
rapporten: 
Svenskt Ekoindex kvartal 1 
2022:  
https://q.ja.se/y91Ji
Eko i e-handeln: https://q.
ja.se/H9YNj
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– Det måste löna sig både att 
producera och konsumera 
hållbart. I en tid då hållbar-
hetsutmaningarna är större 
och mer akuta än någon-
sin behöver svenska politi-
ker visa handlingskra� och 
prioritera åtgärder som gyn-
nar miljön utan att drabba 
hushållens plånböcker. En 
lägre momssats för håll-
barhetsmärkta livsmedel 
är ett e�ektivt sätt att styra 
utvecklingen åt rätt håll, 
säger� Klas Balkow, vd och 
koncernchef på Axfood.

I ett pressmeddelande 
skriver Klas tillsammans 
med Åsa Domeij, hållbar-
hetschef på Axfood, att 
maten bidrar till att de ”pla-
netära gränserna överskrids 
för mat, biologisk mångfald, 
kemikalier, markanvänd-
ning samt övergödning” och 
att omkring 30 procent av 
utsläppen av växthus gaser 
kommer från den globala 
matproduktionen. 

– Det behövs ett mer 
hållbart matsystem, med 
förändringar både vad gäl-
ler hur maten produceras 
och vad som konsumeras. 
Förändringarna måste till 
både i livsmedelskedjan, 
konsumentled och i politi-
ken. Men just nu är tempot 
i den gröna omställningen 
alldeles för lågt, säger�Åsa.

I dag är hållbarhets-
märkta produkter o�a 
dyrare än andra och därför 
föreslår Axfood en sänk-
ning av matmomsen för 
hållbarhetsmärkta varor 
från tolv till sex procent.  De 
trycker även på att det skulle 
ge ännu större e�ekt att ta 
bort momsen helt. 

Klas och Åsa skriver 
också att många svenska 
bönder och livsmedels-
producenter ligger långt 
framme inom hållbarhet 
och att en sänkt matmoms 
sannolikt även skulle stärka 
deras position.

De lutar sina argument 
mot att även EU-kommis-
sionen i sitt arbete med 
”Farm-to Fork”-strategin 
ly� fram att ekonomiska 
incitament, så som skatter 
och moms kan användas 
för att skapa ett mer hållbart 
matsystem och att priserna 

till konsument ”bör bidra” 
till att uppmuntra till håll-
barare val. 

– När matpriserna nu sti-
ger är risken stor att hållbar-

hetsmärkt mat prioriteras 
bort i större utsträckning 
än tidigare. Den stigande 
matprisin�ationen och EU- 
kommissionens tydliga 

ställningstagande kring 
matmoms gör det angelä-
get att så snart som möjligt 
förändra den svenska mat-
momsen så att den gynnar 

hållbar mat genom pris-
sänkningar för konsumen-
ter, säger Åsa.

��������������������������������
���
���������	��������������� ������������
���
����������������������������•������
������������������•����•��•����• � ������������

� ��������������

�������������
�����
	�
�������

37Nr� 11 �  9 �un� 2022



16

17

18

19

20

21

22

m� � -21 �ul� -21 sep� -21 nov � -21 ��n � -22 m�r s -22 m��  -22

�r/�� S��v de

�L S U� �l �r ps

H�  Sc�n

������� � �������������
����� � �������� � �
 � ��
��	������������������
��� � ��� � ��� � ��
������������� � ��� � ��� � ��
��
�� � ���� � �� � ���

�	�
������
�
� � ���� � �� � ���

	�
��������������	••���
�� � �� ��� � ��
•••�•�•���� � ��•� � �� � ���
�	������
�
�� � ��• � �� � ���

	��� �
���•��	�� � ��­ � �� � ���

�
��
����•�
��€��� �
� � ��‚� � �� � ���
��
����•������€����€���
�� � ��‚� � �� � ��
��
�€•

�
���
�
��� ��ƒ��•������
����€����€ � ��‚� � �� � ��
�����•� �
���•����
���„��� � ��‚ � �� � ���
����
� � ��‚ � �� � ���
•��• � ��…� � ���
���	�†�
�
�� �
� � ���� � �� � ���
‡����
���
� �
���•����
��� � ���� � �� � ���
•����ˆ������
�
ˆ��‰���Š � ���� � �� � ���
‹������ �
�� � ��� � �� � ���
��
�€•

�
���
�
��� ��ƒ��•������
�������€����€ � ��� � �� � ���
Œ�����
•�������• � ��� � �� � ���

 �  � ��� � �� � ���
��
����•������•����
���†Ž��������‘�€����€ � ��’� � �� � ���
“�� �
� � ��”� � �� � ���
 ���
��•���
�
��� �����• � ��”• � �� � ���

Š��–�
��•��ˆ���
����
���†Ž����� � �� �� � ���
�•
�†Ž��•���
��� � �� �� � ���

� ��
�����•����
��� � �� �� � ���
��������•����
���†Ž����� � �� �� � ���
Œ�
����–�
��
 � �� �� � ���
��
���� �
� � �� �� � ���
����������������������
��������
�	�
����������������������••�� ������
����•������••���
•������ �
­��•�€•������€‚�•����
�•���������ƒ�„•������������������…��•���� ���•��†���������
�•��€��€�����������‡���‚���

�Ï

�Ð

�Ð

�Ð

�Ï

�Ð

�Î

�Î

�Î

�Ð

�Ï

�Î

�Î

�Î

�Î

�Î

�Î

�Î

�Î

�Î

�Î

�Î

�Î

�Ð

�Ð

�Ð

�Ï

�Ð

�Ð

�Ð

�Ï

�Î

�Ï

�Ð

�Ï

�••�•�••

Till slut 
stiger 
inlånings-
räntor
Det var en lång väntan, men 
nu börjar inlåningsräntor 
att höjas. SevenDay Finans 
och GCC har höjt sin inlå-
ningsränta 0,2 procenten-
heter. Collector har höjt 
0,1 procentenheter. Det lär 
komma �er höjningar.  

Fortsatt uppåt för 
svenska grispriser
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I slutet av april slog Skövde 
Slakteri marknaden med 
häpnad när noteringen höj-
des 2,20 kronor till 22,45 
kr/kg. Man gjorde bedöm-
ning att det var viktigt att 
agera snabbt och kra�igt för 
att möta de stora kostnads-
ökningarna som drabbade 
grisproduktionen när spann-
målspriserna sköt i höjden.

– Vi är medvetna om 
utmaningarna för våra gris-
producenter när foderpriser 
och övriga kostnader på kort 
tid har ökat extremt kra�igt 
och att vi måste agera snabbt 

för att inte tappa produktion, 
sa Stefan Kylén, vd Skövde 
Slakteri, då i en kommentar 
till Jordbruksaktuellt.
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KLS Ugglarps har inte 
lyckats med att höja sin 
prisnivå på gris lika snabbt. 
Men har jobbat på med 
pris ökningar under maj 
och har nu höjt ytterligare 
60 öre till 22,05 kr/kg.

– E�erfrågan för oss 
 påverkas självklart av 
importtrycket och vi ser där-
för fram emot att exporten ut 
ur EU kommer i gång på ett 
bättre sätt igen. Vissa delar 
av industrin är inte foku-
serade på ursprungsland 
men de som varit det tidi-
gare fortsätter att vara det 
och dagligvaruhandeln väl-
jer fortsatt svenskt i samma 

utsträckning, säger Dennis 
Hörnquist, inköpschef gris 
KLS Ugglarps, i ett veck-
obrev.
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Den näst största slakteri-
koncernen på den svenska 
marknaden har inte lyckats 
hålla jämna steg med vare 
sig Skövde Slakteri eller 
KLS Ugglarps. 

Sedan årsski�et har 
Skövde Slakteri höjt sin 
notering med 4 kronor mot-
svarande 21 procent och 
KLS Ugglarps har höjt sin 
notering med 3,60 kronor, 
19 procent. Under samma 
period har HKScan höjt sin 
notering med 2,25 kronor 
eller 13 procent.
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Arla skriver i ett pressmedde-
lande att denna höjningen gör 
att priset till Arlabönderna 
blir högre än någonsin.

– Mjölkböndernas margi-
naler är små och de senaste 
månaderna har inneburit 
enorma kostnadsökningar 
för bränsle, energi och el. 
Men också för handelsgöd-
sel och andra insatsvaror, 
säger Arla Sveriges vd Kai 
Gyllström i ett pressmedde-
lande och fortsätter:

– Dessutom har det blivit 
ännu tydligare att samhäl-

let behöver hjälpas åt för att 
säkra svensk livsmedelspro-
duktion. Därför är det vik-
tigt och bra att vi även i juni 
kan höja mjölkpriset till våra 
ägare, så att de kan fortsätta 
driva sina gårdar och bidra till 
att det erbjuds ett brett utbud 
av goda och näringsrika livs-
medel i svenska butiker.

A contopriset ligger när-
mast det löpande priset som 
Arlabönderna får utbetalt 
under året. Det kommuni-
ceras varje månad.
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Danska DLG kommer att 
konvertera största delen 
av sitt innehav i HaGe mot 
nyemitterade aktier i Team  
och därmed bli en cirka 
70 procentig ägare i Team. 
Lantmännen, som äger 

cirka 41 procent av HaGe, 
kommer e�er transaktionen 
att äga 10,7 procent i Team. 

Den nuvarande verksam-
heten i HaGe kommer bilda 
en lantbruksdivision inom 
Team som därmed blir en 
koncern med verksamhet 
inom bygghandel, energi 
och lantbruk.

Lantmännen behåller en 
styrelseplats i HaGe samt 
tilldelas två styrelseplatser i 
Team. 

– Det är positivt för oss att 
bli delägare i Team, ett sta-
bilt och lönsamt bolag som 
står för cirka två tredjede-
lar av DLG:s intjäning, säger 
Lantmännens vd och kon-
cernchef Magnus Kagevik i 
ett pressmeddelande.
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Tyska Pronsfeld är Arla 
Foods största mejeri och 
växer ytterligare med den nu 
slutförda investeringen. Arla 
har investerat nästan 2 mil-
jarder kronor (190 miljoner 
euro) i utbyggnaden av sitt 
mejeriet, vilket gör det till 
Arlas stösta enskilda inves-
tering hittills. Investeringen 
görs för att öka produktio-
nen av främst mjölkpulver. 

�����������������������

Utbyggnaden av Pronsfeld 
omfattar bland annat ett 51 

meter högt torktorn som 
kan bearbeta 685 miljo-
ner kilo mjölk per år, vilket 
skapar en slutprodukt på 
cirka 90 000 ton mjölkpul-
ver. 2021 processade hela 
Pronsfeld-mejeriet 1,5 mil-
jarder kilo mjölk.

Satsningen ska öka expor-
ten av mjölkpulver från 
Europa till exportmarkna-
der i Afrika och Asien.

– Det här är en del av vår 
nyligen lanserade Future26-
strategi som innebär att vi 
kommer att stärka och utöka 
vår verksamhet på inter-
nationella marknader som 
Mellanöstern, Västafrika 
och Sydostasien där e�erfrå-
gan på prisvärda, näringsrika 
mejeriprodukter överstiger 
såväl lokal produktion som 
lokalt utbud, säger Peder 

Tuborgh, vd på Arla Foods 
i ett pressmeddelande. Som 
det största Arla-mejeriet i 
världen med en stark export-
verksamhet ger den nya 
produktionsanläggningen 
Pronsfeld en ännu större 
plats i tillväxtstrategin för vår 
internationella verksamhet.
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Arla Foods uppger att en 
satsning på att ny teknik för 
el- och värmeproduktion 
och processkyla kommer att 
minska koldioxidavtrycket 
och elförbrukningen med 
cirka 1 800 megawattimmar 
el och cirka 1 200 ton CO2e 
per år för hela mejerianlägg-
ningen jämfört med en tra-
ditionell kylning lösning.

Dock kommer det tyska 

mejeriet vara fortsatt bero-
ende av naturgas för sin 
energiförsörjning. Arla 
kommer att köpa gröna 
elcerti�kat motsvarande 
CO2-utsläppen för både 
gasen och elen som en kort-
siktig lösning.

Dessutom uppger Arla 
att i framtiden överväger att 
ersätta 25 procent av natur-
gasen som används i den nya 
satsningen med vätgas.

��������������������������������������
��������������
		������� ����
�������������
���	�����������
�
������������������	 ���
������������������ � ���������������

� ‰Š‹Œ�ŽŠ‹‘Œ

�����������
����
	��������

39Nr� 11 �  9 �un� 2022

������������������������������
���
������������������  


���	�������������������������	�����������
�����������������������������������������������
��•��•�����������
�������������•�����••••�

•����	��
�������������������
������������
��������	�•����



40 Nr� 11 �  9 �un� 2022
01
01
01
01A

C
/B

D
-O

+S
-l�n

A
C

/B
D

-l�n    

�����������������������

�����
����

�
��	���������
��� �������������������������������
������
�����������
��
����
��	�����
���
�	��������������
���
�����
���������������
���•�•�����������
����•�
����������������
���
��
��
����
������
�•��
��•�����������������
��
���
��
��
���������•��
����
��
����••�������������•
��������
�� �
��
���������
�­�
����������
�•�������
������
���������•������������
���������������
€���������‚���������������ƒ„��…�•����������
�������
�����
���•�������
�����������
‚���������������
†����
����
����������
�����������������������
��������•�����������
������������
����
������
�������������
•
������
����
�������
������„�������������
�

�����
��‡���•„������
���
�������������������
������
������������
ˆ
����
�����•��������‰�
����
������
���
������������
�����
���Š�
�‹�
����
������������‹�����������
���
����

���
��� �ŒŽ�����‹����ŒŽ�ŽŽ
��
������ ��Œ‘�����
�
���� ������
���‡���•„‹�’“’�”•������
�

FREDAG

10
JUN

TISDAG

28
JUN

LÖRDAG

2
JUL

�–�����������������������
����—��
������������
����
��������
�
�
�������������������������������
�
�������������
���
�����‹�
������
��
������
�������

���
��� �˜™�����‹����ŒŽ�ŽŽ
��
������ ��’�����
�
��� ��ƒ����������
�‹��
������
�������
�

•������š�������������
������������‹��
�
��������
�
�‹�������
��

����
������

���
��� �Œ�����‹����ŒŽ�ŽŽ
��
������� �™�����
�
���� �•������š��������‹�›������

œ��
�����ž��������
�������
�
�‹��
��������
������
����
��
�����

���
��� �˜�����‹����ŒŽ�ŽŽ
��
������� �™�����
�
���� �œ��
�����ž���‹�•��
�����

����������
������������

FREDAG

1
JUL

����������
����
�������������� ��������
�

��������
�

��������
�

��������
�

���
���������
�����•��•�����•�
���

•���•���������
���•�����������

TISDAG

21
JUN

��
���
��€������������
����
�‹��€›�����
�������
�
�‹��
�����‹��������
�
���
���
•�
���
������
�
����„�������‹�•�������������‡����
�
����

����
�����
�������������������•�����
������•����������

���
���� ˜Œ�����‹����ŒŽ�ŽŽ
��
������� �˜™�����
�
��� ���€›�„�������‹�•�����������

��������
�

•� ���•���•����

ONSDAG

15
JUN

•����
�����•�
•�
�����
������
�����€
��••�����
����€����������
€���������
�‹��
������
������
��
��

���
��� �Œ’�����‹����ŒŽ�ŽŽ
��
�������� ˜˜�����
�
���� �€����
�‹�€��������

��������
�



������������������
������
�������������
��������
��������������������
���������������������
�
������������������
��
�	�����������������

�����������������
���������	��������� �
������������������	�� �
���������������������� �
	��������	�������

– Vi hjälper säljare med 
hela processen från att ta 
bilder och summera infor-
mation till marknads-
föring, förhandling och 
betalning. Detta är något 
vi kompletterar med själv-
betjäning där säljare själv 
kan lägga upp auktioner. 
Med denna balans blir vi 
en anpassningsbar och att-
raktiv marknadsplats där 
säljare och köparen möts, 
säger Simon Junefelt, vd på 
Juneporten.

Juneporten har valt att 
fokusera på de tre fokusom-
rådena fordon, maskiner 

och verktyg för att säljarna 
enkelt ska få relevant hjälp 
med sina objekt.

– Vi jobbar mycket med 
och ser stora fördelar i att ha 
rätt kompetens och kunskap 
om de objekt som vi säljer. 
Detta gör att vi skapar värde 
för säljarna där vi kan dela 
med oss av kunskap om det 
enskilda objektet eller bran-
schen. Vi tror också att detta 
skapar en stor trygghet för 
köpare, som då får en bättre 
bild om objektets faktiska 
skick.

����������������

Vid en nätauktion sätter säl-
jaren upp reservationspris 
för det objekt man tänkt 
sälja, för att den ska kunna 
känns sig trygg med att det 
blir en bra a�är.

– Skulle objektet inte 
komma upp i detta pris 
under aktionstiden och 

man inte godkänner ett bud 
under förhandling säljs inte 
objektet.

Vid oavslutade eller 
jämna budgivningar under 
reservationspris hjälper 

Juneporten även till med 
att förhandla mellan köpare 
och säljare.

– De gånger som reserva-
tionspriset inte nås hjälper 
vi till att förhandla mellan 

säljare och budgivare. Något 
som uppskattas och i de 
allra �esta fall leder till a�är.

�������������

Simon och de som jobbar 
med Juneporten ser en stor 
fördel i att skapa en bra kon-
takt med såväl säljare som 
köpare.

– Vi jobbar mycket med 
att trä�a säljare och köpare, 
digitalt men även fysiskt 
genom olika mässor och 
evenemang. Vi kommer 
bland annat att ställa upp på 
Elmia Wood i början av juni 
och delta i diverse maskin-
visningar under året.

�������������


För att utmärka sig bland 
andra auktionsplattformar 
erbjuder också Juneporten 
möjlighet för säljare att själv 
lägga upp auktioner. Enligt 
företaget är detta något som 

e�erfrågas i takt med att allt 
�er själv har kunskapen som 
krävs för att lägga upp en 
auktion.

– Vi har utvecklat ett 
enkelt verktyg som vi jobbar 
med tillsammans med alla 
säljare. Där besvarar man 
enkelt på förinställda frå-
gor om det objekt man tänkt 
sälja för att man ska få ihop 
en komplett auktion.

På Juneporten arbetar 
man med att veri�era alla 
säljare samt objekt innan 
de publiceras. Detta för att 
budgivare ska kunna känna 
förtroende för plattformen, 
säljarna och objekten.
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Ek- & Asktimmer köpes
Även på rot och som av- 
verkn.uppdrag. Höga priser. 
Tel. 070-210 09 89, 0491-260 08

Mjölkutrustning köpes
Begagnade mjölktankar, mjölk-
maskiner, vacuumpumpar m.m. 

Tel. 072-007 66 23

David Brown
Service & reservdelar 
Traktorcentralen i Umeå
Tel. 070-517 46 70

INOMGÅRD KÖPES

SKOG KÖPES DÄCK & RESERVDELAR 
SÄLJES

LANTBRUKSREDSKAP 
KÖPES

Dörrar och fönster  
från älde veranda. Äv. övriga 
pardörrar och spröjsade 
fönster köpes.
Tel. 070-616 80 58 Göran

ÖVRIGT KÖPES

Väderstad DS300/400
Väderstad såmaskin modell 
DS300/400 köpes, för eget bruk

Tel. 070-223 93 45

Tel 019-16 61 30 • www.ja.se

Hoodies
Marinblå

Vuxna  ”Bonde 
of Sweden” 
stl. S-XXXL

Material:
80% bomull, 
20% polyester

T-shirts
Marinblå

Vuxna
”Bonde of Sweden” 
stl. XS-XXXL

Barn
”Bonde på tillväxt” 
stl. 3/4, 5/6, 7/8, 9/11 
och 12/14 år

Material: 100% bomull

Sköna plagg till små och stora bönder

Du hittar dem i vår  monter   S72 
på Borgeby Fältdagar!
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Tröskor köpes
Claas, Clayson, Volvo, Fort-
schritt, NH, Fahr, JD, MF mm
Tel. 070-764 43 60 Alfred

Zetor, Ursus, JD
Äv. def., plogar, ringvältar, tallriksred-
skap, hård- & rundbalspressar mm
Tel. 070-764 43 60 Alfred

Anders Bil & Maskin AB
Anders Svensson: 0495-202 80, 070-606 12 23
Anders Johansson: 0456-500 05, 0708-99 27 93

www.anders-bilmaskinab.nu

Frontlastare
Trima, Ålö & Hauer

Norje lastarredskap:

Pallgafflar, skopor, stengrepar
till Trima, Ålö. Eurofäste. 

Stora & lilla BM fäste.

Fördelaktiga priser!

Snabba leveranser!
Lastväxlarvagnar Bigab

10-14 G2, 15-19  
7-10, 8-12, 10-14, 12-15

Bigab dumperkärror
T8, T10

Fördelaktiga priser!

Traktorer    
Valtra  6650, d.kommando ....-02 
Valtra  6350 HT, frontlyft ......-00
Valtra  6250, lastare
och renoverad motor ................-04 
Valmet  8150, frontlastare, FL -97
Valmet  6400 ................................-98
Valmet  6400, lastare ...............-96
Valmet  6300, lastare ...............-99
Valmet  900 ...................................-99
Valmet  700 ...................................-99
Valmet 405 ...................................-87
Valmet  355, lastare..................-90     
NH TD90D ........................................-06
Same Explorer 80 ......................-87
Ford  5610, 2WD, lastare ........-83
Ford  4600, 2WD, lastare ........-81
IH 955 .................................................-82
BM 500, 2WD, lastare ...............-77 
BM 400, lastare ............................-66 
Lastmaskiner
JCB 418S ..........................................-15
BM L90 ..............................................-90
BM L70 ..............................................-87
BM L30 ..............................................-99
BM 4300, nyrenoverad motor
Everun  alla modeller ..............-nya
Betesputsar
Perugini, Kellfri, Bonnet
i olika storlekar
Redskap
Schaktblad  fram-/bakmont.
Front-/hjulvikter  JD & Valmet  

Tippkärror & Övrigt 
Maskintransportvagn , 20 ton
Kreatursvagn , 6 m
Trava , 6 ton
Containers , 6-40 fot
NYA  Griplastarkärror
Mowi och Farma till 
extra fördelaktiga 
priser och snabba
leveranser!
Mowi  1050 P30T ........................-22
Mowi  300, 10 ton ......................-06
Mowi  300, 8.5 ton .....................-06
Farma  T10F med rulldrift
6,7 m kran, 10 ton ......................-22
Farma  CT 6.7, 9 ton .................-22
Farma  CT 6.3, 9 ton .................-22
Niab traktorprocessor 515 B
med längdmätning .......................-22
Valmet 8100
med Moheda 500 kran ..............-06
Tajfun  RCA400 vedmaskin ......-22
Lunning  vinsch, 3-4 ton
Star  kran med hydraulsväng
Skogskärra  3-7 ton
Balgripar  
Stora BM & Trimafäste    
Vägsladdar
2-skärig  med strängspridare
3-skärig , bogserad, strängspr.
Dieseltankar
Färmartanken 1,5-3 m3, besikt.
Farmartankar  1,5-5 m3,
besiktningsintervall 6-12 år
Dieseltank  10 m3, besiktad 12 år
Miljöcontainers , 8-10 fot

Lagertält PRO 4x8m PVC   
4x8x2x3,1m Lagertält PRO. Galvani-
serade stålrör. Duk kraftig PVC 500g/
m2. SIS 65 0082 certi�erade
Nockhöjd 3,10m. Sidohöjd 2,00m.
100% vattentät, UV-resistent
Färg: Grå Pris: 9.937:- + moms  &  frakt.

www.dancovershop.se 
Tel. 0770-791 800

Tälthall 9,15x12x4,5m PVC  
Varmgalvaniserade stålrör. Duk 
kraftig PVC 600 g/m2. SIS 65 0082 
certi�erade. Nockhöjd 4,50 m. 
Sidohöjd 2,00 m. 100% vattentät, 
UV-resistent.
Färg: Vit
Pris: 64.693:- + moms  &  frakt.  

www.dancovershop.se 
Tel. 0770-791 800

h elrenoverad 
Tvät tmaskin 
W ascator,   7 och 12 kg ,   

Specialerbjudande!

Wascator, 7 och 12 kg,
helrenoverade och med 
hela 6 månaders garanti.

HT- TVÄTTMASKINER
�&�*�)�+�#�)�'�-���'�-���š�����&�-�&�#�(�)���&�&�*���(�) 
www.httvattmaskiner.se

HELRENOVERADE  
TVÄTTMASKINER  
& TORKTUMLARE

www.noli.se 08-530 604 00

Traktorer
20-90 hk

Tak- och väggplåt 
från ��9:-/m2  - valfri längd  
•  Tillbehör 
•  Problemlösning 
•  Rådgivning 
•  O�ert
Svensk kvalitetsplåt Transport 
över hela Sverige 
Ring Svenssons Plåt 
Tel: 0322-63 00 06, omkoppling sker  
E-post: gsplathandel@gmail.com

Köper maskiner
Traktorer, tröskor, plogar, harvar,
tallriksharvar, såmaskiner, pressar,
plastare, skogsmaskiner, grävma-
skiner, bandgrävare, lastmaskiner,
teleskoplastare

Tel. 070- 220 74 50 eller  
lantbruk@kunista.com

INOMGÅRD SÄLJES

TRÖSKOR & TRAKTORER 
KÖPES

LANTBRUKSREDSKAP SÄLJES ÖVRIGT SÄLJES

TRÖSKOR & TRAKTORER 
SÄLJES

JOBB

FASTIGHETER

RUNDBALPRESS-
REMMAR

LEVENE MASKIN AB

0512-603 97

VALL & GRÖNYTE�
MASKINER SÄLJES
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På ostfronten mycket nytt
���� ��
� ��� 
�� 	�  restaurang i 
Stockholm för några år sedan pre-
senterades det svenskt kött, med 
svenska grönsaker och en �n his-
toria kring alla ingredienser. När 
vi kom till osten var den fransk 
med förklaringen att det inte fanns 
svensk ost av samma kvalitet att 
få tag i. Jag tolkade det som inget 
annat än en krigsförklaring mot 
de svenska gårdsmejerierna. En 
trendspaning är att den här atti-
tyden lyckligtvis verkar förändras 
hos restauranger från att servera 
”äkta europeiska ostar” till lokala 
hantverksostar.

���	� �	���	� 
�����	���	� � en 
artikel i magasinet Filter med rub-
riken ”På ostfronten intet nytt” 
och det avgjorde saken. En ost-
handlare intervjuas om bra och 
dåliga saker med svenska ostar. 
Det var dessvärre inte mycket bra 
saker som framkom. Svenska ostar 
är inte lika bra som alpostar. De är 
dyra att köpa in, djuren får inte gå 
ute året om och de får inte alpängs-
gräs att äta.

Naturligtvis låter det trevligt 
med kossor som äter gräs på äng-
arna högt ovanför havet i de fran-
ska Alperna. Det blir �na ostar och 
förvisso har de svenska produ-
centerna en del hinder som måste 
övervinnas för att kunna göra lik-
nande ostar.  Typ is, kyla och snö, 
en överväldigande byråkrati och 
precis som författaren till artikeln 
skriver, ett samhälle präglat av 
storskalig och industriell tillverk-
ning av livsmedel som konkurre-
rade ut de små producenterna för 
decennier sedan. Men artikeln i 
Filters rubrik är felaktig, det hän-
der hela tiden mycket nytt på ost-
fronten i Sverige!

�	����������
	���� � att de svenska 
hantverksmejerierna har kommit 
ikapp sina europeiska kollegor och 
istället för att ondgöra mig över 

allt som är fel så vill jag ge några 
bra exempel.

���•�	�� 	�� �•	��•�•����••  som 
går ute på ett bete där solen aldrig 
går ner, vilket påverkar all växtlig-
het till en �ora och en mikrobio-
logisk fauna som inte �nns någon 
annanstans än vid polcirkeln, där 
den feta mjölken förvandlas till en 
traditionell grynpipig pressad ost 
som lagras i ett år. Att kossorna 
dessutom får en god veterinärvård 
och där kalvar sparas för fram-
tiden är ju plus i kanten för just 
svensk produktion. Den här osten 
�nns på riktigt och är så exo-
tisk för omvärlden att den går på 
export till exempelvis Hongkong, 
Singapore och Bangkok.

��	���������	���•  Sverige produ-
ceras Wrångebäck, en lagrad ost 
som alldeles nyligen �ck Sveriges 
första ursprungsskyddade beteck-

ning för ost. Detta betyder att 
den inte kan produceras någon 
annanstans än just i ett begränsat 
område i Sverige, och där mjölken 
kommer från djur som ätit foder 
inom samma begränsade område. 
Vilket arbete som ligger bakom 
detta kan vi bara ana.

�� ���� �•
� �•	��
	 � emot 
Finland på ett statsbesök och på 
Drottningholms slott servera-
des det inga franska alpostar utan 
svenska ostar från små hantverks-
mejerier. För konstigt vore det 
annars.

De svenska  gårdsmejeriernas 
framgångar i osthantverk har 
resulterat i �era internationella 
utmärkelser genom åren, som 
visar att hårt arbete belönas. Som 
bransch arbetar mejeristerna till-
sammans genom att långsamt 
för�na sina processer och blir 
allt kunnigare inom sitt område 

genom bland annat kurser och 
provningar.

Allt �er restauranger har de 
sista åren hakat på den lokalpatri-
otiska trenden och köper in enbart 
svenska hantverksostar och andra 
råvaror. Det är fantastiskt att 
kunna besöka en lokal restaurang 
och lära känna landskapet, genom 
att äta produkterna från det-
samma. För vilken turist vill sitta 
på en svensk restaurang och äta ost 
från den franska landsbygden när 
det är Sverige man valt att besöka?

���������������

�����������
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S�derm�nl�nd, Stoc�holm, Upps�l�

Vad sägs om denna 
vinjett i ditt eget län

för 280:-  
+ moms

  

Tel. 019-16 61 30 • www.ja.se

Behöver din kylare  
renoveras?

Nema problema,

-Ring mig!

Öija Gård, Katrineholm  
070-548 00 83 Lasse Lindh

VI NÅR ALLA 
SVERIGES 

LANTBRUK!  
Annonsera lokalt 
        eller riks

�7�H�O�����������������������������������Z�Z�Z���M�D���V�H w w w . t r a k t o r n o r d . s e

Traktor Nord ABTraktor Nord AB
Uppsala  018-18 30 90 • Nykvarn  08-50 66 57 00
Västerås  021-15 16 00 • Storvik  026-420 17 17

• Vingåker  0151-75 07 00

Green Deer AB 
STIGTOMTA 0155�20 52 00, STRÄNGNÄS 0152�303 10, UPPSALA 018�16 17 70

Maskinservice i Uppsala AB
UPPSALA 018�10 21 30 (endast reservdelar)

Staffare AB
UPPSALA 018�10 21 30


